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ВВЕДЕНИЕ

Еще в начале XX в. коммерческие организации функционировали в относительно простых условиях в смысле вариабельности принятия управленческих решений. 

В силу ряда объективных и субъективных факторов менеджеры того времени могли принимать достаточно эффективные управленческие решения на основе интуиции и простейших количественных методов, повторявшихся из года в год, отличавшихся рутинностью и похожестью независимо от сферы бизнеса и конкретности той или иной ситуации. 

По мере роста многообразия форм производственных связей, усложнения технологических процессов, развития технических средств для процесса управления меняется отношение к формализованным оценкам и методам, являющимся, в определенном смысле, материальной основой принятия управленческих решений. 

Сразу же после второй мировой войны происходит интенсивная математизация процесса управления, развиваются принципиально новые направления, связанные с оптимизацией распределения ресурсов, проведением многовариантных расчетов, разработкой прогнозных моделей. 

В условиях рыночной экономики степень неопределенности экономического поведения хозяйствующих субъектов существенно выше по сравнению с централизованно планируемой экономикой. Поэтому для отечественных аналитиков новый смысл и практическое значение приобретают методы перспективного анализа, когда нужно принимать управленческие решения, конструируя возможные ситуации, в том числе и с использованием вероятностных оценок, и делая выбор из нескольких альтернативных вариантов. Особо важное значение подобные методы имеют при составлении бюджетов капиталовложений и анализе отдельных инвестиционных проектов.
1 ИНВЕСТИЦИОННАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ
1.1 Сущность и виды инвестиций

Наряду с основным производством предприятия и компании минерально-сырьевого комплекса осуществляют большой объем работ по воспроизводству и развитию своего потенциала. Эти работы проводятся за счет капитальных вложений (инвестиций) и связаны с капитальным строительством.

Инвестиции представляют собой вложения капитала во всех его формах с целью обеспечения его роста в предстоящем периоде, получения текущего дохода или решения определенных социальных задач.

Следует различать такие понятия, как инвестиции и инновации.

Инновация в широком понимании – прибыльное использование новаций в виде новых технологий, видов продуктов, организационно-технических и социально-экономических решений производственного, финансового, коммерческого или другого характера.

В понятие инвестиций включаются не только собственно денежные средства, но также ценные бумаги, имущественные права и имущество, имеющие денежную оценку.

Многообразие форм и видов инвестиций предполагает наличие их классификаций.

Все инвестиции могут делиться на внешние и внутренние, т.е иностранные и отечественные.

Отечественные, в свою очередь, делятся на реальные (производственные) и финансовые.

Реальные инвестиции — это вложения капитала в разные сферы деятельности и области народного хозяйства с целью создания новых и обновление существующих основных фондов. Реальные инвестиции называются производственными, поскольку они направлены в производство, но чаще их называют просто капитальными вложениями.

Финансовые инвестиции — это использование капитала для приобретения ценных бумаг, а также для его размещения в банках.  В условиях рыночной экономики наиболее распространенным видом финансовых инвестиций есть покупка акций с целью получения дохода в виде дивидендов.

Наиболее развитой формой инвестиций в настоящее время являются реальные инвестиции, связанные с воспроизводством основных фондов в форме нового строительства, реконструкции, расширения и технического перевооружения действующих предприятий и объектов непроизводственной сферы, приобретение транспортных средств, земельных участков и объектов природопользования и др.

Инвестиции состоят из вложений в основной капитал (создание основных фондов), оборотного капитала, а также ряда других средств, необходимых для инвестиционной деятельности.

Инвестирование представляет собой один из наиболее важных аспектов деятельности любой динамично развивающейся коммерческой организации, руководство которой отдает приоритет рентабельности с позиции долгосрочной, а не краткосрочной перспективы. 

В принципе все коммерческие организации в той или иной степени связаны с инвестиционной деятельностью. Принятие такого рода решений осложняется различными факторами: 

– вид инвестиции;

– стоимость инвестиционного проекта;

– множественность доступных проектов;

– ограниченность финансовых ресурсов, доступных для инвестирования; 

– риск, связанный с принятием того или иного решения, и т.п.

Причины, обусловливающие необходимость инвестиций, могут быть разные, однако в целом их можно подразделить на три вида: 

–  обновление имеющейся материально-технической базы;

–  наращивание объемов производственной деятельности;

–  освоение новых видов деятельности. 

Очевидно, что весьма важным является вопрос о размере предполагаемых инвестиций. Так, уровень ответственности, связанной с принятием проектов с объемом инвестиций соответственно 1 млн. грн. и 500 млн. грн., различен. Поэтому должна быть различна и глубина аналитической проработки экономической стороны проекта, которая предшествует принятию решения. Кроме того, во многих фирмах становится обыденной практика дифференциации права принятия решений инвестиционного характера, т.е. ограничивается максимальная величина инвестиций, в рамках которой тот или иной руководитель может принимать самостоятельные решения. 

Нередко решения должны приниматься в условиях, когда имеется ряд альтернативных или взаимоисключающих проектов, т.е. возникает необходимость сделать выбор одного или нескольких проектов, основываясь на каких-то формализованных критериях. Очевидно, что таких критериев может быть несколько, а вероятность того, что какой-то один проект будет предпочтительнее других по всем критериям, как правило, значительно меньше единицы. В этом случае приходится отдавать приоритет какому-то одному критерию, устанавливать их иерархию или использовать дополнительные неформализованные методы оценки.

В условиях рыночной экономики возможностей для инвестирования довольно много. Вместе с тем любая коммерческая организация имеет ограниченную величину свободных финансовых ресурсов, доступных для инвестирования. Поэтому всегда актуальна задача оптимизации инвестиционного портфеля.

Весьма существен фактор риска. Инвестиционная деятельность, во-первых, всегда связана с иммобилизацией финансовых ресурсов компании и, во-вторых, обычно осуществляется в условиях неопределенности, степень которой может значительно варьировать. Так, в момент приобретения новых основных средств никогда нельзя точно предопределить экономический эффект этой операции. Поэтому нередко решения принимаются на интуитивной основе. Ошибочный прогноз в отношении целесообразности приобретения того или иного объема активов может вызвать неприятные последствия двух типов:  

–  ошибка в инвестировании в сторону занижения чревата неполучением возможного в принципе дохода; 
–  излишнее инвестирование приведет к неполной загрузке мощностей.

Эффективность капиталовложений включает в себя также своевременность и разумное качество требуемых основных средств. Иными словами, производственные мощности должны быть смонтированы не только в нужном объеме, но и в нужное время. В определенной степени это достигается разработкой детализированного плана-графика для фазы инвестирования.

Какого-то универсального метода, пригодного для всех случаев жизни, не существует. Тем не менее, имея некоторые оценки, полученные формализованными методами, пусть даже в известной степени условные, легче принимать окончательные решения.

1.2 Классификация инвестиционных проектов

Инвестиционные проекты классифицируют по следующим признакам:

–  по объему требуемых инвестиций; 

–  по цели инвестирования. Могут быть проекты, сами по себе убыточные в экономическом смысле, но приносящие косвенный доход за счет обретения стабильности в обеспечении сырьем и полуфабрикатами, выхода на новые рынки сырья и сбыта продукции, достижения некоторого социального эффекта, снижения затрат по другим проектам и производствам и др. Так, во многих экономически развитых странах очень остро ставится вопрос об охране окружающей среды и обеспечении безопасности продукции компаний для пользователей и природы; 
–  по взаимосвязям друг с другом различают проекты:

а) независимые – если решение о принятии одного из них не влияет на решение о принятии другого;

б) альтернативные – если два и более анализируемых проектов не могут быть реализованы одновременно, т.е. принятие одного из них автоматически означает, что оставшиеся проекты должны быть отвергнуты;
в)  комплиментарные – если принятие нового проекта способствует росту доходов по одному или нескольким другим проектам
г)  замещающие – если принятие нового проекта приводит к некоторому снижению доходов по одному или нескольким действующим проектам;

–  по степени риска:
а) наименее рискованные проекты, выполняемые по государственному заказу; 

б) наиболее рискованные проекты, связанные с созданием новых производств и технологий. 

1.3 Этапы осуществления инвестиционных проектов

Инвестиционная деятельность включает в себя 4 этапа:

–  исследование,  планирование и разработку проекта;

–  реализацию проекта; 

– текущий контроль и регулирование в ходе реализации проекта;

–  оценка и анализ достигнутых результатов по завершению проекта.

Основными процедурами на стадии планирования являются: формулирование целей и подцелей инвестиционной деятельности, исследование рынка и идентификация возможных проектов, экономическая оценка, подбор вариантов в условиях различных ограничений (временных, ресурсных, имеющих экономическую и социальную природу), формирование инвестиционного портфеля.

Стадия реализации проекта обычно подразделяется на три фазы: инвестирование, исполнение проекта (производство, сбыт, затраты, текущее финансирование), ликвидация его последствий. На каждой из этих фаз осуществляются процедуры контроля и регулирования.

Оценка и анализ соответствия поставленных и достигнутых целей должны быть неотъемлемой частью работы финансового менеджера и выполняться, как правило, по завершении очередного проекта.

1. 4 Задачи осуществления инвестиционного проекта на угольном предприятии
Выбор наиболее дешевых источников инвестиций.  Капитальное строительство может финансироваться из разных источников (самого предприятия, госбюджета, средств инвесторов). 
Выбор способа капитального строительства. Необходимо экономически обосновать, что выгоднее — осуществлять ли его силами самих промышленных предприятий (хозспособом), или привлечь специализированные, строительные организации (подрядным способом).
На более высоком уровне (отрасли, региона) в процессе инвестиционной деятельности решают задачи приоритетного направления инвестиций: направлять ли инвестиции на строительство новых, реконструкцию действующих предприятий, техническое их переоснащение и модернизацию (замену отдельных изношенных механизмов и т.д.).

1.5 Основные инвестиционные проекты  на шахтах

Процесс воспроизводства на горном предприятии происходит непрерывно и планировать его необходимо с опережением во времени.
Воспроизводство основных фондов – это процесс непрерывного их возобновления (восстановления). Воспроизводство бывает простое и расширенное.

Простое воспроизводство ОФ – это их воспроизводство в том самом объеме, в котором они были изношены и выбыли. Оно осуществляется путем замены отдельных изношенных частей основных фондов или путем приобретения новых фондов взамен выбывших старых изношенных. Основными источниками простого воспроизводства ОФ являются амортизационные отчисления.

Расширенное воспроизводство ОФ – это такое воспроизводство, которое предусматривает расширение действующих основных фондов за счет увеличения их количества и улучшения качества или приобретения более производительных и экономичных основных средств. Расширенное воспроизводство может осуществляться за счет нового строительства, в форме технического перевооружения, реконструкции или расширения действующих предприятий, модернизации оборудования или его приобретения и др. Основным источником расширенного воспроизводства ОФ являются инвестиционные ресурсы предприятия.

Добывающие предприятия воплощают в жизнь, как правило, реальные инвестиционные проекты, такие как:
– реконструкция;

– техническое переоснащение;

– поддержание мощности предприятия.

Реконструкция шахты — комплекс мероприятий, проводимых на действующем предприятии по единому проекту и направленных на достижение хотя бы одной из следующих целей: 

– повышение производственной мощности; 

– продление срока службы шахты для более эффективного использования капитальных вложений.

– улучшение технико-экономических показателей работы шахты на основе технического переоснащения (полное или частичное переоборудование и переустройство производства с заменой морально устаревшего и физически изношенного оборудования);

– сокращения не​производственных затрат времени работающих и имеющихся в наличии парка машин;

– внедрения достижений науки и техники во всех технологических звеньях (механизация и автоматизация производства);

– снижения объема физически тяжелых и трудоемких работ;

– создания комфортных условий и повышения безопасности ведения работ;

– устранением диспропорций в технологических звеньях и вспомогательных службах, обеспечивающих увеличение объема производства на базе новой, более современной технологии.

Рассмотрим причины реконструкции шахт. При функционировании шахт в течение первых 4—5 лет обычно происходит нарастание добычи, повышается производительность труда с последующей их стабилизацией. Относительно стабильный период длится не более 15—20 лет, так как одновременно увеличивается глубина ведения горных работ, происходит старение шахты. Степень ее старения характеризуется абсолютной протяженностью горных выработок, а также их состоянием, которое определяется соответствием крепи на отдельных участках выработок паспортам крепления и размерам поперечных сечений.

Увеличение длины и неудовлетворительное состояние выработок усложняет транспортные и вентиляционные коммуникации, связывающие очистные забои с поверхностью, что ухудшает условия их обслуживания и проветривания, приводит к росту потерь воздуха в сети выработок — все это отрицательно сказывается на использовании техники, особенно снижении нагрузки на очистной забой, увеличивается трудоемкость подземных работ. Появляются «узкие» места в пропускной способности какого-либо основного технологического звена шахты. 

К этим звеньям принято относить: 

– горные работы (добыча угля, проведение подготовительных выработок, вскрытие и подготовка шахтного поля, системы разработки);

–  подземный транспорт; 

– околоствольный двор; 

– подъем;

– технологический комплекс поверхности; 

– общешахтная вентиляция. 

Наличие даже одного «узкого» звена не только исключает дальнейшее развитие шахты, но и ухудшает в последующем все технико-экономические показатели ее работы. Ликвидация «узких» звеньев связана с проведением специальных мероприятий и является основной причиной реконструкции шахт.

Реконструкция шахты может осуществляться: 

– с приростом или без прироста мощности; 

– индивидуально или с объединением двух-трех смежных шахт в одну производственную единицу путем создания единой схемы капитальных и подготовительных выработок и технологического комплекса поверхности с частичным использованием действующих основных производственных фондов; 

– вскрытием и подготовкой нового горизонта без прирезки или с прирезкой запасов за счет свободных участков путем перенесения техниче​ской границы ниже по падению с целью продления срока службы шахты.

Преимущества реконструкции шахт по сравнению с новым шахтным строительством заключаются в следующем:

– возможность наращивания в более короткие сроки производственной мощности при использовании существующих дорогостоящих элементов основных фондов. В отличие от нового строительства при реконструкции должно быть использовано не менее 25 % имеющихся к началу реконструкции основных производственных фондов, а также сохранены с ранее выполняемыми функциями старые или построены новые главные стволы;

– более низкие удельные капитальные вложения;
– сохранение производственных кадров, связей, опыта работы и управления;
– отсутствие необходимости в существенном расширении строительства жилых поселков, коммунально-бытового хозяйства и др.

К недостаткам реконструкции следует отнести:

–  возможное нарушение нормальной работы действующего предприятия и связанное с этим ухудшение технико-экономических показателей; 

– наличие особенностей горнотехнических исходных условий, которые ограничивают эффективность реконструкции;

– снижение возможности широкого использования современной строительной техники, типовой проектно-сметной документации.

Техническое переоснащение действующего предприятия — комплекс мероприятий, осуществляемых в соответствии с планом технического развития предприятия, направленных на:

– обеспечение прироста продукции;

 – повышение ее качества;

–  роста производительности труда;

– улучшение условий и организации труда;

– снижение себестоимости; 
– улучшение других технико-экономических показателей работы предприятий с меньшими затратами и в более короткие сроки, чем при новом строительстве, расширении или реконструкции шахты.
Техническое переоснащение осуществляется без расширения производственной площади.

Поддержание мощности на действующем предприятии — комплекс мероприятий, осуществляемый для постоянного во​зобновления выбывающих в процессе производственной дея​тельности основных фондов.
К поддержанию мощности относят: 

– подготовку новых горизонтов или блоков; 

– вскрытие и подготовку уклонных и бремсберговых полей и проведение отдельных горных выработок на действующих горизонтах; 

– мероприятия по реконсервации запасов при условии, если они не включены в проект реконструкции; 

– устройство отвалов породы; 

– строительство отдельных зданий и сооружений, обеспечивающих нормальную эксплуатацию действующих предприятий;

– мероприятия, направленные на повышение безопасных условий труда, если они не предусмотрены в проекте реконструкции шахты, подготовки новых горизонтов или планами технического переоснащения.

1.6 Проблемы инвестиционной политики переходного периода 
Инвестиционная политика горно-добывающих компаний в условиях перехода к рыночной системе определяется наличием ряда сложных нерешенных проблем, на которых необходимо сосредоточить особое внимание.

Первая группа таких проблем характерна для всех отраслей и экономики страны в целом. Крайне тяжелой и нерешенной экономической проблемой является общее для большинства отраслей и предприятий сокращение источников инвестиций. Любая компания нуждается в источниках средств, чтобы финансировать свою деятельность как с позиции перспективы, так и в плане текущих операций. В зависимости от длительности существования в конкретной форме активы компании, равно как и источники средств, можно подразделить на кратко– и долгосрочные. 

Привлечение того или иного источника финансирования связано для компании с определенными затратами: 

– акционерам нужно выплачивать дивиденды, 

– банкам – проценты за предоставленные ими ссуды, 

– инвесторам – проценты за сделанные ими инвестиции.
Общая сумма средств, которую нужно уплатить за использование определенного объема финансовых ресурсов, выраженная в процентах к этому объему, называется ценой капитала (cost of capital) или стоимость капитала. 
Такими источниками могут быть:
– собственные средства предприятия (амортизационный фонд и прибыль). Основной источник самофинансирования предприятий — амортизационный фонд — полностью потерял свою традиционную роль из-за инфляционных процессов, приводящих к непрерывному росту стоимости строительства;
– заемные средства (кредиты, получаемые под проценты в банках). Банковские кредиты пока малодоступны большинству горно-добывающих предприятий ввиду низкой их рентабельности, высоких процентных ставок и коротких сроков возврата средств. Нестабильность экономики делает рискованным вложение инвестиций в производство со стороны отечественных и западных инвесторов. Положение еще более усугубляет стремление отечественных хозяйственников к выбиванию денежных средств у государства вместо проведения самостоятельной финансовой и инвестиционной деятельности;
– средства, выделяемые государством из госбюджета. Ранее преобладавшее государственное финансирование свелось во многих отраслях почти к нулю вследствие общего падения эффективности экономики и отсутствия достаточных средств у самого государства;
– в отдельную группы можно выделить финансовый лизинг. 

Финансовый лизинг, как вид финансовых операций находит применение, прежде всего тогда, когда решается задача быстрого промышленного освоения значительных технических инноваций, которые нуждаются в приобретении дорогих станков, оборудования, уникальной контрольно-измерительной техники, ЭВМ, энергетических установок, транспортных средств и т.п. Именно здесь получили развитие принципиально новые виды связей между производителем и потребителем сложной продукции, основанные на долгосрочной аренде или лизинге. Современный рынок лизинговых услуг – один из наиболее динамических и постоянно развивающихся. При этом право собственности на указанные материальные ценности на весь срок договора сохраняется за арендодателем и учитывается на его балансе. С экономической точки зрения операция лизинга во многом похожа на долгосрочное кредитование на закупку оборудования и других видов основных производственных фондов. Важно подчеркнуть, что для финансового лизинга (в отличие от других его форм) характерно то, что срок аренды, как правило, очень близкий к сроку службы оборудования. Главное преимущество лизинга заключается в том, что при наличии рентабельного проекта предприниматель (инновационное предприятие) имеет возможность получить оборудование и начать новое производство без значительных одновременных затрат. Это особенно актуально для начинающих и средних предпринимателей. После окончания срока лизингового договора и выплаты арендатором полной стоимости имущества и обсужденных процентов это имущество становится его собственностью или, если это обусловлено условиями договора, возвращается лизингодателю. Важно подчеркнуть, что лизинговые платежи включаются в себестоимость продукции лизингополучателя.
Вторая группа проблем обусловлена спецификой самого минерально-сырьевого комплекса. Сюда следует отнести следующие проблемы:

– технический и мощностной потенциал большинства его отраслей находится на грани полного морального и физического исчерпания;
– социальная инфраструктура и условия жизни в большинстве горно-добывающих регионов не выдерживают критики и являются причиной протестов шахтеров; 
– состояние окружающей среды в этих регионах требует проведения срочных мер по ее оздоровлению;
– в незавершенном строительстве заморожены большие денежные и материальные средства, быстрое завершение строительства представляется невозможным из-за отсутствия средств. 
Очевидно, что для решения перечисленных проблем необходима перестройка всей инвестиционной политики минерально-сырьевых отраслей.

Высший приоритет на ближайшие годы отводится инвестициям в социальную сферу, что позволит нормализовать социальную инфраструктуру и решить острые социальные проблемы неблагополучных горно-добывающих регионов.

Основный акцент инвестиционной деятельности в горно-добывающих отраслях переносится непосредственно на сами предприятия. Функции централизованного управления инвестиционной деятельностью будут сокращаться. Органы государственного регулирования не будут выполнять функции планирования деятельности акционированных предприятий и вмешиваться в их оперативную деятельность. Тем не менее, интересы долгосрочного социально-экономического развития общества в целом и горно-добывающих отраслей по-прежнему будут требовать определенного государственного регулирования.
Для нормального социально-экономического развития общества важной функцией государства является регулирование инвестиционных потоков. Цель этого регулирования заключается в создании условий и повышении заинтересованности горных компаний осуществлять единую с государством политику развития.

Приоритетными направлениями инвестиций в настоящее время являются техническое переоснащение на современной технологической основе и реконструкция предприятий с лучшими горно-производственными условиями. Одновременно с мерами по повышению нагрузки на лучшие действующие предприятия предстоит ликвидировать худшие неизлечимые шахты. Это также требует довольно крупных капиталовложений и других форм поддержки. Во многом она будет выражаться в создании благоприятного инвестиционного климата для инвесторов, направляющих свой капитал в программы и проекты развития горных предприятий. А для этого необходим комплекс законодательных положений, создающих достаточно надежные гарантии инвесторам в том, что они не потеряют вложенный капитал и будут стабильно получать прибыль на уровне запроектированной.

На протяжении переходного к рыночной системе периода состав функций, сохраняемых за органами централизованного регулирования, может оставаться на какое-то время и более широким, с последующей передачей этих функций компаниям. В этот период сохраняются функции прямого обязательного контроля по технике безопасности, социальной защищенности работников и охране природной среды.
2 ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ИНВЕСТИЦИОННЫХ ПРОЕКТОВ
2.1 Сущность инвестиционных проектов 

Основная часть инвестиционной деятельности в горно-добывающих отраслях Украины, независимо от того, кто ее финансирует и реализует, оформляется в виде инвестиционных проектов. Именно такой порядок позволяет в рыночных условиях сосредоточивать имеющиеся ограниченные средства на наиболее выгодных объектах. 
Под инвестиционным проектом понимается полный комплекс многостадийных научно-исследовательских, проектно-конструкторских, опытно-промышленных и внедренческих работ, осуществляемых по единой программе коллективом тесно взаимодействующих разработчиков с целью отыскания путей и способов решения проблемы, требующей инвестиционного обеспечения. 
Конкретный объект разработки инвестиционного проекта может быть разным — новый горизонт, горное предприятие, комплекс предприятий компании.

Для непрерывного воспроизводства на угольных предприятиях составляются текущие планы. Инвестиционный проект и план отличаются друг от друга (см. табл. 2.1).
Перед проектировщиками обычно ставится многоцелевая задача, решение которой должно принести крупный и многоплановый эффект. Сложность этой задачи порождает большую вероятность возникновения разнообразных, положительных и отрицательных побочных эффектов, предугадать которые оказывается далеко не так просто. Особое значение и масштабы приобретают возникающие в перспективе эффекты и ущербы социального и экологического характера. Структурный эффект проекта может значительно превысить прямую экономию затрат, приносимую в результате его осуществления.

Таблица 2.1 – Сравнительная характеристика инвестиционного проекта и плана

	Отличительный признак
	План
	Инвестиционный проект

	Когда разрабатывается?
	Практически непрерывно (ежемесячно, ежегодно)
	Когда появляется необходимость

	Технология
	Не меняется (период работы стабильный)
	Всецело посвящен смене технологии (если речь идет о действующем предприятии) или ее созданию (если проект относится к строительству нового предприятия).

	Предмет разработки
	Добычные работы
	Инвестиционная деятельность строителей

	Характер процедуры составления
	Стандартный (рутинный)
	Всегда индивидуален. В горных отраслях вообще не может быть и речи о том, чтобы скопировать проект с каких-то ранее выполненных. Этому мешает крайнее разнообразие качества запасов на разных участках и шахтных полях, практически делающее невозможным принимать проектные решения "методом аналогий".

	Кем выполняется?
	Самим предприятием
	Специализированной проектной организацией, хотя и с участием в этой работе специалистов предприятия.


Вместе с тем осуществление многих полезных проектов требует на старте весьма крупных инвестиций и материальных ресурсов, которых у компании и государства просто нет. Чем проект крупнее, тем более длительны фазы его разработки и осуществления и тем сложнее становятся экономические расчеты, позволяющие правильно оценить его эффективность. Необходимо, в частности, заглянуть в слишком отдаленное будущее, что делает расчеты ненадежными и увеличивает риск ошибок.
Оценка экономической эффективности проекта — обязательная и наиболее ответственная составная часть работы проектировщиков. Расчетные показатели эффективности проекта, отдельных его блоков и вариантов — важнейший инструмент, направляющий деятельность его разработчиков на всех ее стадиях в наиболее целесообразных направлениях. 
На всех этапах расчеты эффективности проводятся параллельно с технологическими разработками. Сугубо порочна существующая практика осуществления экономических расчетов "под занавес", по уже принятым инженерным решениям. Использование экономистов в роли простых фиксаторов технологических разработок на протяжении многих лет превращало экономический расчет в средство формального одобрения уже принятых инженерных решений.

Когда речь идет о целесообразности принятия того или иного проекта, по сути подразумевается необходимость получения ответа на три вопроса: 

– каков необходимый объем финансовых ресурсов?

–  где найти источники в требуемом объеме и какова их цена? 

–  окупятся ли сделанные вложения?

2.2 Показатели оценки инвестиционных проектов

При оценке инвестиционных проектов используют статические и динамические,  абсолютные и относительные показатели эффективности.

Абсолютные показатели определяются как разница между оценками затрат и результатов.

Относительные показатели рассчитываются как отношение стоимостных оценок результатов к совокупным расходам.

Статические показатели (как абсолютные так и относительные) не учитывают фактор времени. Они используются для быстрой и приблизительной оценки экономической эффективности проекта.

Динамические показатели связаны с дисконтированием денежных потоков, то есть с приведением стоимости денег к одному моменту времени.

К числу ключевых категорий, лежащих в основе используемых при этом процедур и методов количественного обоснования, подготавливаемых управленческих решений, относятся понятия временной стоимости денег и цены капитала.

2.3 Временная стоимость денег и ее учет в оценке инвестиционных проектов

Понятие временной стоимости денег приобрело особую актуальность в нашей стране с началом перехода к рыночной экономике. Причин тому было несколько: 

– инфляция, 

– расширившиеся возможности приложения временно свободных средств, 

– снятие всевозможных ограничений в отношении формирования финансовых ресурсов хозяйствующими субъектами и др. 

В наиболее общем виде смысл понятия "временная стоимость денег" может быть выражен фразой – гривна, имеющаяся в распоряжении сегодня, и гривна, ожидаемая к получению в некотором будущем, не равны, а именно, первая  имеет большую ценность по сравнению со второй. Согласно Б. Франклину, «день сегодняшний стоит двух завтрашних».
Под фактором времени в экономической науке и практике понимается объективно существующая в любой деятельности экономическая неравноценность денежных затрат, результатов либо эффектов, относящихся к разным периодам времени. 

Инвестору небезразлично, когда (раньше или позже) ему придется вкладывать средства в осуществление проекта, когда они начнут приносить отдачу и как долго он будет получать прибыль.

Экономическое небезразличие к срокам затрат или получения прибыли не связано только с происходящей в стране инфляцией. Необходимость оценки фактора времени обусловлена тем, что любые денежные средства (даже при отсутствии инфляции) находятся в непрерывном денежном кругообороте. Деньги, вложенные в банк, в производство или в другие виды коммерческой деятельности, дают эффект, ежегодно (ежемесячно) нарастающий по закону сложных процентов.
При сложном проценте будущая стоимость денег определяется по формуле:
БС = НС· (1+r)t, ден. ср., 


(2.1)
где НС – настоящая стоимость денег;

r – процентная ставка, %

БС – будущая стоимость денег;

t – порядковый номер года инвестирования.
При простом проценте будущая стоимость денег равна:
БС = НС· (1+r ∙t), ден. ср., 


(2.2)
где t – количество лет, на который рассчитан проект.

Поэтому разновременные затраты дисконтируют, т.е. приводят с помощью специальных коэффициентов к единому моменту времени. 

Процесс, в котором заданы исходная сумма и процентная ставка, в финансовых вычислениях называется процессом наращения. Процесс, в котором заданы ожидаемая в будущем к получению (возвращаемая) сумма и коэффициент дисконтирования, называется процессом дисконтирования. В первом случае речь идет о движении денежного потока от настоящего к будущему, во втором – о движении от будущего к настоящему.

Одним из ключевых понятий в финансовых и коммерческих расчетах является понятие аннуитета.
Аннуитет представляет собой частный случай денежного потока, а именно, это поток, в котором денежные поступления в каждом периоде одинаковы по величине. 

Термин дисконт является синонимом понятия процент или процентная ставка. 

Термины «дисконтирование» и «приведение к одному времени» употребляются как синонимы.

Следует учесть, что по простому проценту суммы не дисконтируют.

Приведение к базисному моменту времени затрат, результатов и эффектов, имеющих место на каждом t-м шаге реализации проекта, осуществляют путем их умножения на коэффициент дисконтирования  dt, определяемый по формуле:

dt = 1/(1 + r)t, 


(2.3)
где r – норма дисконта;

t – порядковый номер периода реализации проекта (год).

Норма дисконта отражает минимально приемлемую для инвестора доходность вложенного капитала при альтернативных и доступных на рынке направлениях вложений.

При социалистической системе хозяйствования все промышленные предприятия были государственными или, по меньшей мере, обязаны были действовать в поле государственных интересов. Одним из главных средств осуществления государственной инвестиционной политики была норма дисконта Е, называемая в то время "нормативным коэффициентом экономической эффективности капитальных вложений". Естественно, эта величина устанавливалась централизованно и была единой для всех отраслей и проектов.

Переход к рыночной системе изменил существовавший до этого общий подход к установлению нормы дисконта. Методы ее расчета изменились в трех важных отношениях, каждое из которых является следствием предыдущего:
–  расчет Е стал исходить из того факта, что разные участники инвестиционного проекта имеют разные интересы. И, поскольку эти интересы отражаются при расчетах эффективности именно с помощью норматива Е, величина самого показателя Е также должна быть разной для каждого участника проекта; 

–  величина Е может быть различной и для разных проектов, потому что они осуществляются каждый раз в каких-то конкретных разных  условиях, при которых интересы участников также изменяются;

– численные значения норматива Е должны разрабатываться самими участниками инвестиционного проекта.

2.4 Виды эффективности инвестиционных проектов
Общественная или социально-экономическая эффективность. В прежние времена ее именовали народно-хозяйственной эффективностью. В расчетах денежных потоков здесь отражается стоимостная оценка не только прямых последствий осуществления данного проекта, но и тех косвенных его последствий, которые проявляются в других отраслях экономики, в социальной и экологической сферах.

"Внешние эффекты" следует учитывать в количественной форме там, где это доступно. В случаях когда эти эффекты весьма существенны, а количественная их оценка невозможна, используются балльные оценки независимых квалифицированных экспертов. 
Коммерческая эффективность инвестиционного проекта. Этот показатель учитывает финансовые последствия осуществления проекта для участника, реализующего проект, в предположении, что он производит все необходимые затраты и пользуется затем всеми результатами.

Эффективность участия в проекте. В этот блок входят расчеты, необходимые потенциальным участникам проекта для решения ими вопроса о целесообразности той или иной формы своего участия в его осуществлении. Речь здесь может идти о следующих участниках:

– предприятие и его акционеры. В расчетах эффективности участия предприятия принимают во внимание любые доступные источники средств; 
– регион, отрасль, а также холдинговая структура, объединение предприятий, финансово-промышленная группа. Этот вид оценок отражает эффективность проекта с учетом интересов региона, отрасли, объединения предприятий, холдинговой структуры или финансово-промышленной группы.

Показатели региональной эффективности отражают финансовую эффективность проекта для соответствующего региона. Даже не будучи непосредственными участниками проекта, региональные структуры могут иметь тот или иной интерес в его осуществлении либо, наоборот, в его отклонении. Они учитывают, в частности:

– дополнительный эффект, приносимый проектом, в смежных отраслях народного хозяйства региона;

– социальные и экологические последствия для региона;

– доходы и расходы регионального бюджета;

– связанные с реализацией проекта денежные поступления в регион из других регионов, иностранных источников; оттоки денежных средств, связанные с осуществлением проекта, из данного региона  в другие регионы и иностранным государствам.

Показатели отраслевой эффективности оценивают влияние реализации проекта на такие управленческие структуры, как отрасль, холдинги, единые технологические цепочки, финансово-промышленные группы и т.п. Расчеты этих показателей выполняются примерно по той же схеме, что и оценка эффективности проекта для отдельного предприятия. В показателях отраслевой эффективности учитываются влияния проекта на деятельность других предприятий данной отрасли и не учитываются:

– отчисления и дивиденды, выплачиваемые предприятиями-участниками во всевозможные отраслевые фонды;

– взаиморасчеты участников проекта с другими предприятиями отрасли;

– проценты за кредит, предоставляемый участникам проекта отраслевыми фондами.

Бюджетная эффективность проекта, отражающая интересы органов государственного или регионального управления. Определяется на основе оценки потоков бюджетных средств. В состав расходов бюджета включают:

– средства, выделяемые для прямого бюджетного финансирования проекта;

– кредиты банков отдельным участникам реализации проекта, в случае если они подлежат компенсации из бюджета;

– государственные и региональные гарантии инвестиционных рисков иностранным и отечественным инвесторам и др.

В состав доходов бюджета входят:

– все виды налогов и налоговых поступлений (с учетом льгот) и рентные платежи в бюджет;

– поступающие в бюджет таможенные пошлины и акцизы по продуктам (ресурсам), производимым (затрачиваемым) в соответствии с проектом;

– дивиденды по принадлежащим государству и региону акциям и другим ценным бумагам, выпущенным с целью финансирования проекта;

– поступления в бюджет платы за пользование землей, водой и прочими природными ресурсами, платы за недра, лицензии на право ведения геологоразведочных работ;

– доходы от лицензирования, конкурсов и тендеров на разведку, строительство и эксплуатацию объектов, предусмотренных проектом;

– погашение льготных кредитов на проект, выделенных за счет средств бюджета, и обслуживание этих кредитов.

К доходам бюджета приравниваются также поступления во внебюджетные фонды — пенсионный фонд, фонды занятости, медицинского и социального страхования — в форме обязательных отчислений по заработной плате, начисляемой за выполнение работ, предусмотренных проектом.
Особое значение при проведении оценок эффективности имеет анализ альтернативных вариантов решений, принимаемых в инвестиционных проектах.

В числе варьируемых параметров проекта могут быть:

– величина ожидаемой потребности в выпускаемой продукции;

– проектная мощность предприятия, номенклатура и объем выпускаемой им продукции;

– цены реализации продукции;

– основные технико-технологические и организационно-управленческие решения;

– издержки производства и инвестиционные затраты;

– проценты за кредиты и условия налогообложения;

– темпы инфляции и ряд других.

Все виды оценок эффективности предполагают сопоставление результатов и затрат. 
2.5 Критерии эффективности инвестиционных проектов 
Оценку различных инвестиционных проектов (или вариантов проекта), их сравнение и выбор наилучшего проводят с использованием системы критериев.

Основными критериями являются:

– чистый дисконтированный доход (ЧДД). Синоним: интегральный эффект (англ. net present value, NPV);

– индекс доходности (ИД). Синоним: индекс прибыльности (англ. profitability index, PI);

– внутренняя норма доходности (ВНД). Синонимы: внутренняя норма прибыли, рентабельности, возврата инвестиций (англ.internal rate of return, IRR);

– срок окупаемости (t0K).

Чистый дисконтированный доход представляет собой накопленный дисконтированный эффект (сальдо дисконтированного денежного потока) за расчетный период. Чистый дисконтированный доход определяют как сумму текущих эффектов за весь расчетный период, приведенную к начальному шагу. 

Если в течение расчетного периода не происходит инфляционного изменения цен или расчет проводят в базовых ценах, то ЧДД для постоянной нормы дисконта  вычисляют по формуле:
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где CIFt — результаты, получаемые на t-м шаге расчетов; 

COFt — затраты, осуществляемые на том же шаге; 

Т — горизонт расчета;
r – норма дисконта;

t–  порядковый номер года.
Если NPV < 0, то в случае принятия проекта компания понесет убыток; причем показатель NPV показывает размер убытка, приносимого осуществлением проекта.

Если NPV = 0, то в случае принятия проекта ценность компании не изменится, т.е. благосостояние ее владельцев останется на прежнем уровне.
Если NPV > 0, то в случае принятия проекта благосостояние компании увеличиться. Если значение NPV положительно, проект эффективен, и можно рассматривать вопрос о его принятии. Чем больше NPV, тем выше эффективность проекта.
Следует особо прокомментировать ситуацию, когда NPV = 0. Проект с NPV=0 имеет все же дополнительный аргумент в свою пользу – в случае реализации проекта благосостояние владельцев компании не изменится, но в то же время объемы производства возрастут, т.е. компания увеличится в масштабах. Поскольку нередко увеличение размеров компании рассматривается как положительная тенденция, проект может  принимается.

При прогнозировании доходов по годам необходимо по возможности учитывать все виды поступлений как производственного, так и непроизводственного характера, которые могут быть ассоциированы с данным проектом. Так, если по окончании периода реализации проекта планируется поступление средств в виде ликвидационной стоимости оборудования или высвобождения части оборотных средств, они должны быть учтены как доходы соответствующих периодов.

При расчете NPV, как правило, используется постоянная ставка дисконтирования, однако при некоторых обстоятельствах, например, ожидается изменение уровня учетных ставок, могут использоваться индивидуализированные по годам коэффициенты дисконтирования. 

Под затратами t-ro года COFt при расчетах NPV понимают как капитальные вложения, осуществляемые в этом году, так и текущие, эксплуатационные издержки данного года. В свою очередь, под текущими издержками подразумевают себестоимость выпуска годовой продукции за вычетом амортизационных отчислений.

Результаты CIFt, получаемые в t-м году осуществления проекта, рассчитывают в виде годовой выручки, получаемой в t-м году от реализации продукции по ожидаемым ценам. Кроме того, в состав выручки, получаемой при реализации проекта, может входить также выручка от рыночной реализации высвобождаемых технических устройств, зданий, сооружений и т.п.

Поток реальных денег F(t) — так называется разность между притоком и оттоком денежных средств в каждом периоде общего времени осуществления проекта (т.е. на каждом шаге расчета).

В целом показатель потока реальных денег выражает собой разницу результатов и затрат. 

Будучи рассчитана за все время осуществления проекта, эта разница показывает приносимый проектом эффект.

Рентабельность инвестиций (R) — отношение суммарного денежного потока от операционной деятельности к абсолютной величине суммарного денежного потока от инвестиционной деятельности. Доходность дисконтированных инвестиций (PI) — отношение дисконтированного денежного потока от операционной деятельности к абсолютной величине дисконтированного денежного потока от инвестиционной деятельности. Проект считается эффективным в случае, если PI больше единицы.

[image: image2.wmf]t

t

CIF

PI

COF

=

, 


(2.5)
Очевидно, что если Р1 > 1, то проект следует принять, PI < 1, то проект следует отвергнуть, Р1 = 1, то проект не является ни прибыльным, ни убыточным. Индекс рентабельности характеризует уровень доходов на единицу затрат, т.е. эффективность вложений – чем больше значение этого показателя, тем выше отдача каждой гривны, инвестированной в данный проект. Благодаря этому критерий PI очень удобен при выборе одного проекта из ряда альтернативных, имеющих примерно одинаковые значения NPV. Очевидно, что выгоднее тот из них, который обеспечивает большую эффективность вложений. 

Внутренняя норма доходности (IRR) представляет собой ту норму дохода, при которой величина приведенных эффектов равна капиталовложениям, иными словами, при которой NPV становится равным нулю. Смысл расчета внутренней нормы прибыли при анализе эффективности планируемых инвестиций, как правило, заключается в следующем: IRR показывает ожидаемую доходность проекта, и, следовательно, максимально допустимый относительный уровень расходов, которые могут быть ассоциированы с данным проектом. Например, если проект полностью финансируется за счёт ссуды коммерческого банка, то значение IRR показывает верхнюю границу допустимого уровня банковской процентной ставки, превышение которого делает проект убыточным.

Величину IRR оцениваемого проекта обычно сравнивают с приемлемой для инвестора нормой дохода. Если IRR проекта равен или больше приемлемой (желаемой) для инвестора нормы дохода на капитал, инвестиции в данный проект считают оправданными. В противном случае инвестиции в данный проект не соответствуют ожиданиям и требованиям данного инвестора. Если оценки, полученные по разным критериям — NPV и IRR, приводят к взаимно противоположным выводам, предпочтение следует отдавать оценкам по NPV.

IRR определяется подбором нормы дисконта:
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где r1– ставка дисконта, при которой чистый приведенный доход больше нуля;

r2– ставка дисконта, при которой чистый приведенный доход меньше нуля;

NPV1, NPV2 – чистый приведенный доход соответственно при ставке дисконта r1 и r2.
Срок окупаемости tOK представляет собой продолжительность периода от начала вложений до момента времени, когда чистый доход становится положительным.
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Этот метод, являющийся одним из самых простых и широко распространенных в мировой учетно-аналитической практике. Алгоритм расчета срока окупаемости зависит от равномерности распределения прогнозируемых доходов от инвестиции. Если доход распределен по годам равномерно, то срок окупаемости рассчитывается делением единовременных затрат на величину годового дохода, обусловленного ими. При получении дробного числа оно округляется в сторону увеличения до ближайшего целого. Если прибыль распределена неравномерно, то срок окупаемости рассчитывается прямым подсчетом числа лет, в течение которых инвестиция будет погашена кумулятивным доходом. 

Некоторые специалисты при расчете показателя Т рекомендуют учитывать временной аспект. Существует ряд ситуаций, при которых применение метода, основанного на расчете срока окупаемости затрат, является целесообразным. В частности, это ситуация, когда руководство коммерческой организации в большей степени озабочено решением проблемы ликвидности, а не прибыльности проекта – главное, чтобы инвестиции окупились, и как можно скорее. Метод также хорош в ситуации, когда инвестиции сопряжены с высокой степенью риска, поэтому чем короче срок окупаемости, тем менее рискованным является проект. 

Решение об инвестировании средств в проект необходимо принимать с учетом значений всех рассмотренных выше критериев.

Методы, основанные на дисконтированных оценках, с теоретической точки зрения, являются более обоснованными, поскольку учитывают временную компоненту денежных потоков. Вместе с тем они относительно более трудоемки в вычислительном плане.

Таким образом, основной вывод состоит в том, что из всех рассмотренных критериев наиболее приемлемыми для принятия решений инвестиционного характера являются критерии NPV, IRR и РI. Несмотря на отмеченную взаимосвязь между этими показателями, при оценке альтернативных инвестиционных проектов проблема выбора критерия все же остается. Основная причина кроется в том, что NPV – абсолютный показатель, а РI и IRR – относительные.

При принятии решения можно руководствоваться следующими соображениями: 

– рекомендуется выбирать вариант с большим NPV, поскольку этот показатель характеризует возможный прирост экономического потенциала коммерческой организации;

– сделать расчет коэффициента IRR.

Исследования, проведенные крупнейшими специалистами в области финансового менеджмента, показали, что в случае противоречия более предпочтительно использование критерия NPV. 
NPV дает вероятностную оценку прироста стоимости коммерческой организации в случае принятия проекта; критерий в полной мере отвечает основной цели деятельности управленческого персонала, которой, как отмечалось ранее, является наращивание экономического потенциала компании, точнее рыночной оценки капитала собственников.
Рекомендация о предпочтительности критерия NPV высказывается в основном учеными, которые, формируя такое мнение, исходят из основной целевой установки, стоящей перед любой компанией – максимизация благосостояния ее владельцев. Тем не менее, на практике данная рекомендация не является доминирующей. Так, согласно данным Бригхема и Гапенски менеджеры американских компаний предпочитают критерий IRR критерию NPV в соотношении 3:1. Высказывается и предположение, объясняющее эту ситуацию, – решения в области инвестиций легче принимать, основываясь на относительных, а не на абсолютных оценках. Более того, и с позиции теории нельзя категорично утверждать, что критерий NPV всегда является абсолютно лучшим. 
Как показали результаты многочисленных обследований практики принятия решений в области инвестиционной политики в условиях рынка, наиболее распространены критерии NPV и IRR. Однако возможны ситуации, и это неоднократно иллюстрировалось примерами, когда эти критерии противоречат друг другу, например, при оценке альтернативных проектов.

В сравнительном анализе альтернативных проектов критерий IRR можно использовать достаточно условно. Так, если расчет критерия IRR для двух проектов показал, что его значение для проекта А больше, чем для проекта В, то чаще всего проект А в определенном смысле может рассматриваться как более предпочтительный, поскольку допускает большую гибкость в варьировании источниками финансирования инвестиций, цена которых может существенно различаться. Однако такое предпочтение носит весьма условный характер. Поскольку IRR является относительным показателем, на его основе невозможно сделать правильные выводы об альтернативных проектах с позиции их возможного вклада в увеличение капитала коммерческой организации; этот недостаток особенно выпукло проявляется, если проекты существенно различаются по величине денежных потоков.

Рассмотрим пример. Проанализируем два альтернативных проекта, если цена капитала компании составляет 10%. Исходные данные и результаты расчетов приведены в таблице 2.2.
Таблица 2.2 – Анализ проектов с различающимися по величине денежными потоками

	
	Величина
инвестиций,

ден. ед.
	Денежный поток по годам
	IRR,%
	NPV при 10%

	
	
	
	
	

	
	
	1-й
	2-й
	
	

	А
	250
	150
	700
	100,0
	465

	В
	15000
	5000
	19000
	30,4
	5248


На первый взгляд, первый проект является более предпочтительным, поскольку его IRR значительно превосходит IRR второго проекта, однако, если коммерческая организация имеет возможность профинансировать проект В, его безусловно следует предпочесть, поскольку вклад этого проекта в увеличение капитала компании на порядок превосходит вклад проекта А.

В примере возникло определенное противоречие между критериями NPV и IRR.  Дело в том, что в основе анализа инвестиционных проектов заложены прогнозные оценки, которые по своей природе всегда стохастичны и потому выводы, основанные на таких оценках, связаны с определенным риском. 

Основной недостаток критерия NPV в том, что это абсолютный показатель, а потому он не может дать информации о так называемом "резерве безопасности проекта". Имеется в виду следующее: если допущена ошибка в прогнозе денежного потока или коэффициента дисконтирования, насколько велика опасность того, что проект, который ранее рассматривался как прибыльный, окажется убыточным?

Информацию о резерве безопасности проекта дают критерии IRR и РI. Так, при прочих равных условиях, чем больше IRR по сравнению с ценой капитала проекта, тем больше резерв безопасности. Что касается критерия РI, то правило здесь таково: чем больше значение РI превосходит единицу, тем больше резерв безопасности. Иными словами, с позиции риска можно сравнивать два проекта по критериям IRR и РI, но нельзя по критерию NPV. 

Рассмотрим пример. Проект С имеет прогнозные значения денежного потока (млн. долл.): -100, 20, 25, 40, 70. Требуется проанализировать целесообразность включения его в инвестиционный портфель при условии, что цена капитала 15%.

Расчеты показывают, что проект приемлем, поскольку при r = 15%  NPVc = 2,6 млн. долл. Хотя проект обеспечивает достаточно высокий прирост капитала компании (по крайней мере в абсолютном выражении), ситуация не так проста, как это представляется на первый взгляд. Действительно, поскольку значение внутренней нормы прибыли проекта IRRc = 16,0%, т.е. очень близко к прогнозируемой цене капитала, очевидно, что проект С является весьма рисковым. Если предположить, что в оценке прогнозируемой цены источника допущена ошибка и реальное ее значение может возрасти до 17%, мнение о проекте С кардинальным образом меняется – его нельзя принять, так как его чистый приведенный эффект становится отрицательным: 
NPVc = -2,3 млн долл.

2.6 Критические моменты в процессе оценки инвестиционного проекта

К критическим моментам в процессе оценки инвестиционного проекта или составления бюджета капиталовложений относятся: 

– прогнозирование объемов реализации с учетом возможного спроса на продукцию (поскольку большинство проектов связано с дополнительным выпуском продукции); 

– оценка притока денежных средств по годам; 

– оценка доступности требуемых источников финансирования; 

– оценка приемлемого значения цены капитала, используемого, в том числе и в качестве коэффициента дисконтирования.

Анализ возможной емкости рынка сбыта продукции, т.е. прогнозирование объема реализации, наиболее существен, поскольку его недооценка может привести к потере определенной доли рынка сбыта, а его переоценка – к неэффективному использованию введенных по проекту производственных мощностей, т.е. к неэффективности сделанных капиталовложений.

Что касается оценки притока денежных средств по годам, то основная проблема возникает в отношении последних лет реализации проекта, поскольку, чем дальше горизонт планирования, т.е. чем более протяжен во времени проект, тем более неопределенными рискованными рассматриваются притоки денежных средств отдаленных лет. Поэтому могут выполняться несколько расчетов, в которых в отношении значений поступлений последних лет реализации проекта могут вводиться понижающие коэффициенты либо эти поступления ввиду существенной неопределенности могут вообще исключаться из анализа.

Как правило, компании имеют множество доступных к реализации проектов, и основным ограничителем является возможность их финансирования. Источники средств существенно варьируют по степени их доступности. Наиболее доступны собственные средства,  далее по степени увеличения срока мобилизации следуют банковские кредиты, займы, новая эмиссия. 

Цена капитала, привлекаемого для финансирования проекта, в ходе его реализации может меняться (как правило, в сторону увеличения) в силу разных обстоятельств. Это означает, что проект, принимаемый при одних условиях, может стать невыгодным при других. Различные проекты не одинаково реагируют на увеличение цены капитала. Так, проект, в котором основная часть притока денежных средств падает на первые годы его реализации, т.е. возмещение сделанных инвестиций осуществляется более интенсивно, в меньшей степени чувствителен к  удорожанию цены за пользование источником средств.

2.7 Влияние инфляции на оценку эффективности инвестиций 
При оценке инвестиционных проектов следует учитывать фактор инфляции, который с течением времени обесценивает стоимость находящихся в обращении денежных средств.

Инфляция – процесс постоянного превышения темпов роста денежной массы над товарной (включая стоимость услуг), в результате чего происходит переполнение каналов обращения деньгами, сопровождающееся их обесцениванием и ростом цен.

Темп инфляции – показатель, характеризующий размер обесценивания (снижения покупательной способности) денег в определенном периоде, выраженный приростом среднего уровня в процентах к их номиналу на начало периода.

Анализ влияния инфляции может быть проведен для 2-х вариантов: 

– разный темп инфляции по отдельным составляющим ресурсов (входных и выходных);

– одинаковый темп инфляции для различных составляющих затрат и издержек.

В рамках первого варианта, который в большей степени отвечает реальной ситуации, особенно в странах с нестабильной экономикой, метод чистого современного значения используется в стандартной форме, но все составляющие расходов и доходов, а также показатели дисконта корректируются в соответствии с ожидаемым темпом инфляции по годам. Важно отметить, что состоятельный прогноз различных темпов инфляции для разных типов ресурсов — чрезвычайно трудная и практически неосуществимая задача.

В рамках второго варианта влияние инфляции носит своеобразный характер: инфляция влияет на числа (промежуточные значения), получаемые в расчетах, но не влияет на конечный результат и вывод относительно судьбы проекта. 
Рассмотрим это явление на конкретном примере. Компания планирует приобрести новое оборудование по цене 36000 грн, которое обеспечивает 20 000 грн. экономии затрат (в виде входного денежного потока) ежегодно в течение трех ближайших лет. За этот период оборудование подвергнется полному износу. Стоимость капитала предприятия составляет 16%, а ожидаемый темп инфляции — 10 % в год.

Сначала оценим проект без учета инфляции (таблица 2.3).

Таблица 2.3 –  Оценка проекта без учёта инфляции

	Показатель
	Год
	Сумма денег,
грн
	16% – й 

множитель
	Современное
значение, грн.

	Исходная инвестиция
Годовой приток денег
	Сейчас

(1-3)
	(36 000)

20 000
	1,0

2,246
	(36 000)

44 920

	Чистое современное значение  
8 920


Из расчетов очевиден вывод: проект следует принять, отмечая высокий запас прочности.

Теперь учтем в расчетной схеме эффект инфляции. Прежде всего, необходимо скорректировать требуемое значение показателя отдачи на влияние инфляции. Для этого вспомним следующие простые рассуждения. Пусть предприятие планирует реальную прибыльность его вложений в соответствии с процентной ставкой 16%. Это означает, что при инвестировании 36 000 грн. через год оно должно получить: 36 000 (1+0,16) = 41 760 грн. Если темп инфляции составляет 10%, то необходимо скорректировать эту сумму в соответствии с темпом: 41 760 (1 + 0,10) = 45936 грн. Общий расчет может быть записан следующим образом:

36 000 (1+0,16) (1+0,10) = 45 936 грн.

В общем случае, если rp — реальная процентная ставка прибыльности, а Т— темп инфляции, то номинальная (контрактная) норма прибыльности запишется с помощью формулы:

rр = r + Т + r·Т, %,


(2.8)
Для рассматриваемого примера расчет приведенного показателя стоимости капитала имеет вид:
Реальная стоимость капитала                   16 %
Темп инфляции                                          10 %
Смешанный эффект (10 % от 16 %)         1,6 %
Приведенная стоимость капитала            27,6 %
Рассчитаем величину критерия NPV с учетом инфляции (таблица 2.4), т. е. пересчитаем все денежные потоки и продисконтируем их с показателем дисконта 27,6 %.
Таблица 2. 4 – Оценка проекта с учётом инфляции

	Показатель
	Год
	Сумма денег, грн
	Индекс цен
	Приведенный денежный поток, грн.
	27,6% – й множитель
	Современное значение грн.

	Исходная инвестиция
	0
	(36000)
	—
	(36000)
	1,000
	(36000)

	Годовая экономия
	1
	20000
	1,10
	22000
	0,7837
	17241

	
	2
	20 000
	1,21
	24 200
	0,6142
	14 864

	
	3
	20 000
	1,33
	26 620
	0,4814
	12 815

	Чистое современное значение
	8920


Ответы обоих решений в точности совпадают. Результаты получились одинаковыми, так как мы скорректировали на инфляцию и входной поток денег, и показатель отдачи.

По этой причине большая часть фирм западных стран не учитывает инфляцию при расчете эффективности капитальных вложений.

2.8 Социальная и экологическая оценка эффективности инвестиционных проектов 
Осуществление инвестиционных проектов приносит не только экономические, но также разнообразные социальные и экологические эффекты и последствия. Получение положительного социального или экологического эффекта может входить в состав целей осуществления проекта. Нередко те или иные социальные и экологические последствия возникают в качестве «побочных результатов» осуществления проекта. В разных случаях эти последствия могут быть как положительными так и отрицательными.

Положительные эффекты как бы суммируются с экономической эффективностью, повышая тем самым оценку его эффективности.

Отрицательные социальные и экологические последствия понижают общественную оценку эффективности проекта, а нередко заставляют вообще отказываться от реализации проекта. 

К отрицательным экологическим последствиям относят:

– отторжение земель под терриконы;

– выбросы загрязнений в атмосферу и водные резервуары;

– нарушение лесных массивов и водостоков;

– ухудшение природной среды.

Положительными экологическими эффектами будут мероприятия, предотвращающие указанные выше последствия.

Социальными эффектами инвестиционной деятельности могут быть:

– улучшение жилищно-бытовых условий работников;

– расширение социальной инфраструктуры региона (сферы бытового обслуживания, организации культуры, здравоохранения, образования, спорта и проведения досуга, развитие средств местного транспорта и дорог и т. д.);

– меры, влияющие на степень трудообеспечения населения региона (или наоборот, рост безработицы);

– техника безопасности, присущая технологиям, использованном в проекте и т. д. 

Поэтому оценка социальных и экологических последствий является обязательной в расчетах общей эффективности социальных проектов.

Рассчитать эффективность проекта с учетом экологических и социальных последствий можно следующими способами.

1 способ. В состав затрат критерия экономической эффективности включают затраты социальной и экологической направленности. Одновременно в состав результатов вводят денежную оценку социально-экологических последствий проекта. Показатели денежной оценки социально-экологических результатов рассчитывают по имеющимся специальным методикам. Метод применим лишь в случаях, когда такие методики существуют.

2 способ. В условия задачи вводят специальные требования о непревышении (или неснижении) тех или иных социальных и экономических характеристик проекта, по сравнению с заранее установленными нормативами.

3 способ. Оценивают общую эффективность проекта с помощью «Интегрального критерия экономической и социально-экологической эффективности». Критерий, как и все его компоненты, рассчитывается в безразмерных баллах.

Экспертный метод оценки состоит в следующем.
Эксперты (10-12 человек) разрабатывают перечень наиболее важных последствий проекта.

Дают балльные оценки каждому из этих последствий:

– 4 – чрезвычайно большое;

– 3 – очень большое;

– 2 – большое;

– 1– незначительное;

– 0 – данное последствие при осуществлении проекта не проявляется.

Оценивают относительную значимость самих рассматриваемых последствий:

– 4 – последствие крайне важное;

– 3 – очень важное;

– 2– важное;

– 1 – маловажное;

 – 0 – значение пренебрежимо.

Рассчитывается интегральный критерий конечной эффективности каждого рассматриваемого варианта проекта. Расчет ведется по формуле:
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где i – индекс группы показателей;

аi – усредненная оценка в баллах значимости i-ой группы показателей (при последствиях негативного характера принимается со знаком минус);

bi – сумма усредненных баллов по каждой i-ой группы показателей.

Наиболее эффективным признается проект, где интегральный показатель больше.

Таблица 2.5 – Бальные оценки критериев социальной эффективности

	Критерий экономической эффективности
	Бальные оценки 10-ти экспертов
	Сумма оценок 10 экспертов
	Средняя экспертная оценка в баллах

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	
	

	1
	4
	4
	4
	5
	3
	5
	4
	5
	3
	2
	39
	3,9

	2
	3
	4
	3
	3
	3
	4
	5
	5
	4
	4
	38
	3,8

	3
	2
	2
	2
	3
	2
	2
	4
	3
	2
	2
	24
	2,4

	4
	5
	5
	4
	5
	5
	4
	3
	4
	3
	4
	42
	4,2

	Средняя оценка по всем критериям
	3,58


Таблица 2.6 – Промежуточный расчет для определения интегрального критерия эффективности проекта:
	Группа показателей
	Усредненная оценка в баллах
	Весовой коэффициент эффективности
	аi · bi

	Экономическая
эффективность
	3,48
	0,35
	1,218

	Социальная 
эффективность
	3,58
	0,25
	0,895

	Инвестиционный риск и надежность
	4,06
	0,2
	0,812

	Экологическая 
эффективность
	4,24
	0,2
	0,848


Интегральный критерий эффективности проекта в целом равен:

Э = 1,218 + 0,895 + 0,812 + 0,848 = 3,773

Из указанных способов второй является самым простым и надежным.
3 ПЛАНИРОВАНИЕ СЕБЕСТОИМОСТИ УГЛЯ НА ПРЕДПРИЯТИИ

3.1 Сущность, виды и элементы себестоимости

Под себестоимостью понимают расходы в денежной форме на производство продукции (добыча и обогащение полезных ископаемых) и ее реализацию. 
Размер себестоимости добычи полезных ископаемых определяется, прежде всего, уровнем механизации и автоматизации технологических процессов, эффективностью использования производственных фондов, экономными расходами материальных, трудовых, финансовых и естественных ресурсов.

Снижение себестоимости продукции на предприятиях является источником увеличения прибыли и рентабельности производства.

Себестоимость бывает плановой и фактической.

Плановая себестоимость предусматривает максимально допустимые затраты при данном уровне техники  и организации производства по действующим ценам и тарифам, по установленным нормам.

Фактическую себестоимость образуют затраты предприятия в отчетном периоде на выпуск продукции. Она может отклоняться от плановой за счет улучшения использования сырья, материалов, повышения производительности труда, изменения цен и тарифов на материалы, электроэнергию, изменения внепроизводственных расходов.

Все расходы, которые составляют себестоимость, группируются в зависимости от места их возникновения на участковую, производственную, полную.

Участковая себестоимость – состоит из расходов на производство по участку.

Производственная (шахтная) себестоимость – содержит все расходы предприятия на производство (добыча) продукции.

Полная себестоимость – состоит из производственной себестоимости и расходов на реализацию продукции.

По видам расходов, что включается в себестоимость, выделяют:

–  прямые расходы – расходы, связанные с производством продукции (сырье, материалы, основная заработная плата производственных рабочих и др.), что прямо могут быть включенные в состав себестоимости;

–  непрямые расходы включаются в состав себестоимости специальными методами (расходы на содержания оборудования, участковые, общешахтные и т. п.).

В зависимости от объема изготовленной продукции затраты разделяют на условно – постоянные и переменные. 

Для условно – переменных расходов характерно то, что их сумма изменяется пропорционально изменению объемов производства, а относительная величина (то есть в расчете на единицу продукции) остается неизменной. 

Абсолютная сумма условно – постоянных расходов при изменении объемов производства либо вообще не изменяется, либо непропорционально в меньшей степени, чем объем производства.

Относительно условно – постоянные расходы изменяются при изменении объема производства: при увеличенные объема производства они уменьшаются, а при снижении – возрастают. 

К переменным расходам относят преимущественно прямые расходы, к условно – постоянным – непрямые.

В добывающей промышленности условно-постоянные расходы составляют более чем 60% всех расходов из добычи, поэтому рост объема добычи существенно влияет на себестоимость 1 т полезного ископаемого.

При расчете себестоимости все затраты группируются по элементам.

Расходы по элементам единые для всей промышленности.

1. Расходы на сырье и основные материалы, вспомогательные материалы, топливо, энергию.

2. Заработная плата основная и дополнительная.

3. Отчисления на социальное страхование.

4. Амортизация основных фондов.

5. Другие расходы.
Расходы разделяют также на текущие, будущих периодов и предстоящие.

Текущие расходы возникают преимущественно в данном периоде и относятся на себестоимость продукции этого периода.

Расходы будущих периодов производятся в данном отрезке времени, но относятся на себестоимость продукции последующих периодов в определенной доле, в зависимости от установленного в отрасли срока и норм их погашения.

Предстоящие расходы – затраты, еще не возникшие, но на которые уже резервируются средства в сметно-нормализованном порядке (оплата отпусков, сезонные расходы и пр.).

Этот вид классификации дает возможность обеспечить экономически обоснованное равномерное во времени распределение затрат на производство и сбыт продукции.

3.2 Расчет материальных затрат

К материальным затратам относят затраты на:

– вспомогательные материалы;

– топливо;

– энергию;

– услуги производственного характера.

Наиболее весомыми «Вспомогательными материалами», потребляемыми горно-добывающими предприятиями, являются крепежные материалы, транспортерные ленты, рештаки, спецодежда, запасные части, метизы, канаты, кабель и др. Все материалы условно можно разделить на две группы.

Первая группа включает большую часть материалов, их списывают на себестоимость того месяца, в котором они были выданы со склада на участок или цех. Это лесные материалы, взрывчатые вещества, средства взрывания, смазочные, зубки, резцы и др. Их затраты определяются по нормам расходов. Расход материалов рассчитывают в натуральном и стоимостном выражении. Результаты расчета следует сводить в таблицу 3.1 
Таблица 3.1  – Форма расчета стоимости материалов первой группы

	Наименование материалов
	Норма затрат
	Месячный  объем
	Затраты  за месяц
	Цена за единицу, грн
	Сумма, грн

	Лесные материалы, м3
	
	
	
	
	

	Взрывчатые материалы, кг
	
	
	
	
	

	Другие
	
	
	
	
	


Однако значительную часть расходуемых горными предприятиями материалов составляют материалы длительного пользования – вторая группа. К ним относят:

– металлические и железобетонные крепи, рештаки, секции конвейеров, комплексов и цепи, расходуемые при замене износившихся;

– кабель гибкий, используемый при оборудовании эксплуатационных забоев;

– трубы водо-, воздухопроводные и вентиляционные в выработках некапитального характера;

– рельсы рудничные;

– транспортерная лента и канат, расходуемые в порядке замены изношенных на действующем оборудовании.

Стоимость потребляемых предприятием материалов длительного пользования относится на себестоимость не того месяца, когда их действительно списали на производство, а с рассредоточением на полный нормативный срок их службы, помесячно, равными долями. Перечисленные выше материальные затраты именуют расходами будущих периодов. 
Сумму их погашения определяют исходя из срока службы. Результаты расчетов рекомендуется сводить в таблицу 3.2.
Таблица 3.2  – Форма расчета стоимости материалов второй группы 

	Наименование материалов
	Количество
	Цена за единицу, грн
	Общая стоимость, грн
	Срок службы, мес.
	Сумма погашения стоимости материалов, грн.

	
	
	
	
	
	


Стоимость материалов определяется по действующим ценам (ценам их приобретения). Помимо основной цены при этом учитывают транспортно-заготовительные расходы предприятия.

Если аналогичные виды материалов используются при проведении горных выработок, финансируемых за счет капитальных вложений, то их стоимость списывают не на себестоимость, а на капитальные затраты и рассматривают как объекты основных фондов, подверженных амортизации.

По элементу затрат «Топливо» на себестоимость списывают только то топливо, которое расходуют на производственные нужды самой шахты:

– уголь, потребляемый в калориферах на подогрев подаваемого в шахту воздуха;

– уголь, идущий на отопление и освещение производственных помещений и сооружений и т. д. 

В случае, если угольная шахта добывает высококачественный уголь ли коксующийся, то она имеет право покупать уголь худшего качества для собственных производственных нужд, оплачивая его по действующим ценам.

Горные предприятия расходуют электрическую и, в ряде случаев, пневматическую энергию. Ту ее часть, которую получают извне и расходуют на технологические нужды, оплачивают в составе затрат по элементу «Энергия».
Стоимость потребленной энергии, вырабатываемой самим предприятием (например в шахтных компрессорных) не включают в состав затрат по элементу «энергия». Не входит также в состав по этому элементу и энергия, расходуемая непромышленными подразделениями шахты. Затраты на энергию в обоих случаях попадают в себестоимость по элементу «прочие денежные расходы».

Энергия, расходуемая на технологические нужды горного предприятия, оплачивается по двуставочному тарифу:

–  за каждый киловатт установленной энергетической мощности;

–  за каждый киловатт-час израсходованной электроэнергии.

3.3 Расчет фонда заработной платы

Фонд заработной платы состоит: из прямой заработной платы, доплат к заработной плате, дополнительной заработной платы.

Прямая заработная плата и доплаты составляют основную заработную плату.
Прямая заработная плата промышленно-производственного персонала устанавливается исходя из планового объема добычи угля, комплексной расценки, тарифных ставок по разрядам рабочих. 

Фонд прямой заработной платы по шахте определяется суммированием заработной платы по участкам и цехам и заработной платы общешахтного персонала.

Различают две формы заработной платы – повременную и сдельную.

Повременная форма заработной платы  определяется в зависимости от отработанного времени (человеко-часов, человеко-смен) и тарифной ставки или месячного оклада работника. Эта форма зарплаты применяется в условиях регламентированных, заданных технологических режимов. Повременная форма оплаты труда подразделяется на сле​дующие системы:

– простую повременную;

– повременно-премиальную.

Простая повременная система предполагает оплату труда работников в соответствии с их квалификацией (т.е. тарифными ставками и окладами) и количеством отработанного ими времени. Размер заработной платы определяется умножением сменной (часовой) тарифной ставки на фактическое число отработанных смен или часов.

Повременно-премиальная система предусматривает в дополнение к повременному заработку выплату премий за достижение определенных количественных и качественных показателей.

Сдельная заработная плата (или поштучная) является производной от повременной формы и устанавливается в зависимости от объема произведенной работником продукции и поштучной расценки. Она чаще применяется в производстве с высокой долей ручного труда, чтобы поощрить рост выпуска продукции. Применение сдельной формы оплаты труда целесообразно при следующих условиях: 

– установленных количественных и качественных показателях выработки продукции в единицу времени и возможности достоверного учета результатов работы; 

– возможности перевыполнения работником установленных норм выработки и производственной и экономической целесообразности этого перевыполнения; 

– должной постановке нормирования труда, четкой организации работ и своевременном и надлежащем обслуживании рабочих мест.
Применение сдельной формы оплаты труда предполагает наличие нормы времени (нормы выработки) и расценки, которая представляет собой сумму прямой заработной платы, начисляемой за каждую единицу выполненной работы. Она уста​навливается делением тарифной ставки разряда данной работы на установленную норму выработки или умножением тарифной ставки на трудоемкость выполнения единицы работы.
Сдельная форма подразделяется на следующие системы оплаты труда:

– прямую – сдельную;

– сдельно-премиальную;

– сдельно-прогрессивную;

– косвенно-сдельную;

– аккордную.

В основу всех этих систем оплаты труда положены объемы выполняемых работ и сдельные расценки.

При прямой сдельной системе оплаты труда заработок рабочих определяется по неизменным сдельным расценкам за выполненный объем работ, независимо от степени выражения нормы выработки.
Сущность сдельно-премиальной системы оплаты труда состоит в том, что работник, помимо заработка по прямым неизменным сдельным расценкам, получает премиальные доплаты за производственные достижения коллектива (бригады, участка, цеха, предприятия).

Сдельно-прогрессивная – в пределах нормы работа оплачивается по основным неизменным сдельным расценкам, а выпуск сверх нормы – по повышенным расценкам. 

Косвенно-сдельная система применяется для оплаты труда рабочих-повременщиков с целью повышения их материальной заинтересованности в росте выпуска продукции. Обычно она применяется для оплаты труда обслуживающего либо вспомогательного персонала. Система предусматривает оплату труда этой категории работников по условным расценкам, представляющим частное от деления тарифной ставки этих рабочих на объем работ, выполняемых обслуживаемым ими участком (цехом). В этом случае большая часть заработка (80% тарифной ставки и более) является гарантированной. Она обеспечивается этому рабочему и при невыполнении участком (цехом) плана. Однако, если участок (цех) перевыполняет план, то рабочий получает дополнительную плату.

Аккордная система предполагает оплату на основе договора, который устанавливает общую сумму заработка за определенный объем, срок и качество выполненных работ. Используется в тех случаях, когда необходимо срочно выполнить работы, а фронт их ограничен (аварийные ситуации, когда выполнение данной работы сдерживает деятельность целого коллектива и т.п.). Источники средств для этих дополнительных выплат – экономия затрат, которую будет иметь предприятие от досрочной ликвидации аварийных или "узких" мест.

Заработная плата также включает доплаты компенсационного и поощрительного характера.
Доплаты к прямой заработной плате, характерные для угольной промышленности:

– за работу в трудных условиях;

– за работу в особенно опасных условиях;
– за работу в ночное время;

– за сверхурочную работу;

– за работу в праздничные и выходные дни;

– за перевозку опасных грузов;

– доплата к среднему заработку, если это предусмотрено законодательством;

– за передвижение от ствола к рабочему месту и назад;

– за сочетание профессий;

– доплата бригадирам и звеновым за руководство бригадой;

– за обучение учеников.

За вынужденный простой, что состоялся не по вине работника (отсутствие фронта работ, материально – технических ресурсов, остановки в результате несоответствия нормам охраны труда и т. д.) оплата проводится из расчета 2/3 тарифной ставки (оклада) с отнесением расходов на основную деятельность предприятия. 

В период простоя работник, с его согласия, может быть использован на других работах не по своей специальности. В этом случае, при выполнении установленных норм, его труд должен быть оплачен из расчета средней заработной платы, но не ниже тарифной ставки (оклада) по месту его основной работы.

Работа в праздничный или нерабочий день оплачивается в двойном размере. По желанию работника ему может быть представлен другой день отдыха.

Доплата за нормативное время передвижения в шахте от ствола к рабочему месту и назад проводится работниками из расчета 7,23 грн. за 1 час передвижения.

Доплаты и надбавки к тарифным ставкам (окладам) рабочих, к должностным окладам руководителей, специалистов и служащих устанавливаются в соответствии с положением об установлении доплат и надбавок, согласно положению №2 приказа Минуглепрома Украины от 4. 03. 96 года.

Удержание из заработной платы за нарушение, что не касается производственной деятельности, не проводится  кроме случаев, предусмотренных законодательством.
За работу в ночное время – до 40 % часовой тарифной ставки (должностного оклада) за каждый час работы с 2200  до  600.

При расчете суммы доплат за руководство бригадами следует исходить из фактического  числа бригадиров и проектируемой численности их по участкам и шахте с учетом сменности, количества бригад и установленного порядка оплаты труда бригадиров. Доплаты за руководство бригадой (бригадиру, не освобожденному от основной работы) зависят от численности бригады:

–  при численности бригады до 10 чел – 7% тарифной ставки (оклада);

–  от 10 до 25 человек – 10% тарифной ставки;

–  более 25 человек – 15 % тарифной ставки (оклада).

Звеньевым бригад при численности звена более 5 человек доплаты устанавливаются в размере 50 % доплаты, предусмотренной для бригадира.

Особенным видом доплат поощрительного характера является премия. Премиальный фонд планируется исходя из 100% выполнения плана и действующей системы премирования. Размеры премий определяются в процентах к прямой сдельной или тарифной зарплате по дифференцированной шкале.
Не премируются коллективы и отдельные работники, виновные в ухудшении качества работ, нарушении технологической дисциплины, несоблюдение технологических условий, в росте травматизма, нарушении правил ведения горного хозяйства и других нарушений. Лица, которые совершили прогул без уважительных причин, появились на работу в нетрезвом состоянии, или отсутствуют на работе более 3 часов непрерывно или суммарно в течение рабочего дня без уважительных причин, лишаются премии полностью.

Проектируемые размеры премий необходимо связывать со средствами, предусмотренными в плане или дополнительно получаемыми в результате увеличения выпуска продукции, улучшения ее качества или снижения расходов по себестоимости продукции.

Основанием для начисления премий являются данные статистического, бухгалтерского учета и отчетности, маркшейдерских измерений, актов на принятие выполненных объемов работ. Конкретные показатели, условия и размеры премий за выполнение и перевыполнение, показатели премирования устанавливаются руководителем предприятия по согласованию с профсоюзным комитетом. Премирование трудящихся проводится по результатам работы за месяц.

Премии работникам начисляются:

–  на заработок по сдельным расценкам или тарифным ставкам (окладам) за фактически отработанное время, за работу в выходные, праздничные дни и сверхурочное время;

–  на доплаты и надбавки к тарифной ставке (окладу);

– за сочетание профессий;

– за расширение зон обслуживания или увеличение объема выполняемых работ;

– за выполнение работы временно отсутствующего работника;

– за работу с тяжелыми и вредными условиями труда;

– за ненормируемый рабочий день;

– за работу в ночное время;

– за высокое профессиональное мастерство, высокие достижения в труде, ученую степень, почетное звание.

Премирование работников проводится за счет себестоимости.

Дополнительная заработная плата включает в себя:
– оплату отпусков;

– оплату за время выполнения общественных обязанностей;

– стоимость бесплатно отпускаемого топлива работающим;

– вознаграждение за выслугу лет и др.

Оплата тарифных отпусков планируется в процентах от фонда основной заработной платы групп трудящихся с различной продолжительностью отпуска.

Размер процента определяется по формуле:
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где а – продолжительность отпуска в днях;

25,4 – среднее число рабочих дней в месяце.
Размер вознаграждения за выслугу лет определяется в зависимости от стажа работы и исчисляется исходя из должностного оклада. Начисление и выплата вознаграждения за выслугу лет проводятся ежемесячно за фактически отработанное время в границах установленного фонда оплаты труда. Вознаграждение за  выслугу  лет  выплачивается  работникам в таких размерах:

Таблица 3.3 – Размер выплат за выслугу лет

	Стаж работы
	Размер вознаграждения, 
в процентах к должностным окладам

	свыше 3 лет
	10

	свыше 5 лет
	15

	свыше 10 лет
	20

	свыше 15 лет
	25

	свыше 20 лет
	30

	свыше 25 лет
	40


Оплата больничных листов производится в соответствии с таблицей 3. 4.

Таблица 3.4 – Размер помощи при оплате больничного листа

	Трудовой стаж

работника
	Размер помощи
(в процентах от средней заработной платы)

	до 5 лет
	60%

	от 5 до 8 лет
	80%

	от 8 лет
	100%


3.4 Определение численности рабочих

Весь персонал работающих на горном предприятии подразделяется на промышленно-производственный персонал и персонал непромышленной группы. 

Промышленно-производственный персонал планируют по следующим категориям работающих: рабочие, руководители, специалисты, служащие.

В состав непромышленной группы включают работников, занятых на капитальном ремонте, в жилищно-коммунальном хозяйстве, транспорте, учебно-курсовом пункте, клубах, детских садах, яслях и пионерских лагерях. 

При наличии на горном предприятии капитального строительства также планируют численность работающих на строительно-монтажных работах, которых включают в общий персонал предприятий. В плане по труду определяют явочный и списочный составы работающих по категориям.

Явочный состав — это число работников, вышедших на работу за истекшие сутки во все смены работы предприятия. Плановая явочная численность работающих определяется следующим образом.

Явочная численность рабочих-сдельщиков на очистных, подготовительных, ремонтных и других сдельно оплачиваемых работах рассчитывается исходя из установленных планом объемов работ, норм выработки и планируемых коэффициентов перевыполнения нормы выработки:
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где Vсут – суточный плановый объем работ на участке;

Н – норма выработки на участке (на сдельно оплачиваемых работах);

Кпер – плановый коэффициент перевыполнения нормы выработки.
Явочная численность рабочих-повременщиков определяется путем расстановки их по рабочим местам с учетом действующих нормативов численности вспомогательных рабочих, норм обслуживания и возможного уровня совмещения профессий.

Явочная численность специалистов, служащих и МОП планируется исходя из утвержденной организационной структуры управления и типовых штатов.

Плановая явочная численность персонала непромышленной группы, занятого на капитальном ремонте горных выработок, зданий и сооружений, а также в других хозяйствах определяется на основе планового объема работ по этим объектам и норм выработки на одного работника. На тех объектах хозяйственного назначения, где невозможно определить объем работ и норму выработки, явочная численность работников рассчитывается исходя из действующих нормативов численности, норм обслуживания или путем расстановки по рабочим местам с учетом рационального уровня совмещения профессий, уровня централизации обслуживания и обеспечения основного производства.

Списочный состав — общее число работников, числящихся по списку на предприятии. Списочная численность работников определяется по формуле:
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где kcn-коэффициент списочного состава.

Коэффициент списочного состава рассчитывается как отношение числа дней работы предприятия (или участка) в течение года на планируемое число дней работы работника за этот период:
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где Тк — календарное число дней в году; 

tnp — число праздничных дней в планируемом году, не совпадающих с выходными днями; 

tвых — число выходных дней предприятия в планируемом году; 

tвых.р — число выходных дней рабочего в соответствии с графиком, не совпадающих с выходными днями предприятия или участка; 

tотп — средняя продолжительность отпуска работника в году, дни; 

kyв — коэффициент, учитывающий невыходы работников по уважительным причинам.

Коэффициенты списочного состава рассчитывают для всех категорий работающих на шахте с учетом средней продолжительности отпусков, режима работы шахты, участка и рабочего. 

Для руководителей, специалистов, служащих и МОП, коэффициент списочного состава не рассчитывают, за исключением горных мастеров, поэтому списочный и явочный составы этих категорий трудящихся совпадают.

По тем процессам, которые рассматриваются в проекте, определяется численность трудящихся по добыче, а по шахте в целом – численность трудящихся по добыче и производительность труда на год, следующий за годом ввода основных фондов.

Численность трудящихся по проекту определяется по соответствующим процессам в зависимости от содержания проекта, при этом должно быть учтено как прямое (ввод, выбытие участков), так и косвенное влияние проектных решений (изменение переменного состава рабочих с изменением мощности шахты). Расчеты сводятся в таблицу 3.5.
Производительность труда по проекту на выход рассчитывается как результат деления объема добычи на количество запланированных выходов за месяц.

Производительность труда за месяц определяется как результат деления объема работ за месяц на списочный состав рабочих. Расчет сводится в таблицу 3.6.
Таблица 3.5  – Форма расчета численности трудящихся по шахте

	Категории трудящихся
	Базовая численность, чел
	Изменение численности,
 чел.
	Численность по проекту, чел

	
	
	дополнительный ввод
	выбытие
	

	Рабочих по добыче в т.ч.на:
	
	
	
	

	-очистных работах
	
	
	
	

	-подготовительных работах
	
	
	
	

	-подземном  транспорте
	
	
	
	

	-ремонт горных выработок
	
	
	
	

	-прочие подземные
	
	
	
	

	Поверхностные рабочие
	
	
	
	

	Всего трудящихся
	
	
	
	


Таблица 3.6 – Форма расчета производительности труда 

	Категория трудящихся
	Объем добычи за месяц, т
	Кол-во выходов рабочих за месяц
	Среднесписочный состав
	Производительность труда

	
	
	
	
	на выход, т/вых.
	за месяц, т/мес.

	ГРОЗ
	
	
	
	
	

	Рабочих по добыче
	
	
	
	
	

	Трудящихся по шахте
	
	
	
	
	


3.5 Определение суммы отчислений на социальное страхование

Отчисления на обязательное социальное страхование определяются исходя из норм отчислений  и фонда заработной платы.

Суммы отчислений в фонд обязательного государственного социального страхования  включают:

– сбор в Пенсионный фонд (статья 92 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 33,2%;

– сбор в Фонд страхования в связи  с временной потерей трудоспособности (пункт 1 статьи 93 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 1,5%;

– сбор в Фонд страхования на случай безработицы (пункт 2 статьи 93 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 1,3%;

– сбор в Фонд страхования от несчастного случая на производстве (статья 91 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) для угольных предприятий – 13,6%. Ставка сбора по данному виду страхования зависит от профессионального риска производства.

3.6 Расчет амортизационных отчислений

Процесс производства на предприятиях предполагает использование основных фондов.

Основные фонды – это стоимость материально – вещественных ценностей, используемых предприятием в производственной и непроизводственной сферах деятельности длительное время (свыше 1 года).

Основные фонды классифицируются по нескольким признакам.

В зависимости от функционального назначения:

–  производственные основные фонды (ОФ) – это фонды, которые непосредственно участвуют в производственном процессе или содействуют его осуществлению (строения, сооружения, транспортные средства, передаточные устройства, силовые машины и оборудование, многолетние насаждения, рабочий скот и пр.);

– непроизводственные ОФ – это фонды, не принимающие непосредственного или косвенного участия в процессе производства и предназначенные  для обслуживания нужд жилищно-коммунального хозяйства, здравоохранения, просвещения, культуры. К ним относятся здания, строения, машины, оборудование, аппараты и другие фонды, используемые в непроизводственной сфере.

По натурально-вещественному составу основные производственные фонды подразделяют на:

– здания – это архитектурно-строительные объекты, предназначенные для создания необходимых условий труда (жилые здания, производственные корпуса цехов, депо, гаражи, складские помещения, производственные лаборатории и т. д . с системами отопления, канализации, водоснабжения, освещения);

– сооружения – это инженерно-строительные объекты, предназначенные для осуществления процесса производства и не связанные с изменением предметов труда (плотины, эстакады, мосты, автомобильные дороги, пути внутрихозяйственного транспорта, горные выработки);

– передаточные устройства – устройства, с помощью которых производится передача электрической, тепловой или механической энергии, а также передача жидких и газообразных веществ от одного объекта к другому (нефтепроводы, газопроводы, водораспределительные сети, электросети, теплосети, линии связи и т. д.);

– машины и оборудование – это то, что используется для непосредственного воздействия на предмет труда или его перемещения в процессе создания продукта или услуг производственного характера, для выработки и преобразования энергии;

– транспортные средства – это средства, предназначенные для перемещения людей и грузов в пределах предприятия и вне его;

– инструменты всех видов – это механизированные и немеханизированные режущие, давящие, уплотняющие, ударные и другие орудия ручного труда;

– производственный инвентарь и принадлежности – это то, что служит для облегчения производственных операций (рабочие столы, верстаки, шкафы торговые, стеллажи и пр.);

– хозяйственный инвентарь – это предметы конторского и хозяйственного обзаведения (конторская мебель, вешалки, гардеробы, шкафы, множительные аппараты, предметы противопожарного назначения и т.д.).

В процессе функционирования ОФ подвергаются физическому и моральному износу.

Физический износ ОФ – это утрата ими первоначальной потребительской стоимости; вследствие этого они постепенно приходят в негодность и требуют замены новыми средствами труда того же рода. Физический износ частично восстанавливается путем ремонта, реконструкции и модернизации основных фондов.

Моральный износ проявляется в том, что выпущенные раньше ОФ по своей конструкции, производительности, экономичности значительно уступают новейшим образцам. 

Восстановление изнашиваемых ОФ и  их воспроизводство производится за счет амортизационных отчислений, формируемых при амортизации этих фондов.

Амортизация – это систематическое распределение стоимости необоротных активов в течении  срока эксплуатации.

Амортизационная стоимость – это первоначальная или переоцененная стоимость необоротных активов, уменьшенная на сумму ликвидационной стоимости.

Ликвидационная стоимость – это сумма, которую предприятие ожидает получить от реализации необоротных активов по окончанию срока полезного использования.

Срок полезного использования – это ожидаемый период времени, в течение которого необоротные активы будут использованы предприятием или с их использованием будет изготовлен ожидаемый объем продукции.
Для целей начисления амортизационных отчислений ОФ разделяют на четыре группы:

I группа: строения, сооружения, их структурные компоненты, передаточные устройства, жилые дома;

II группа: автомобильный транспорт и узлы, мебель, бытовые электронные, оптические, электромеханические устройства и инструменты;

III группа – прочие ОФ, которые не вошли в остальные три;
IV группа: – ЭВМ, информационные системы, телефоны, микрофоны, офисное оборудование и пр.
Различают несколько способов начисления амортизации. 

Налоговый метод предполагает, что сумма амортизационных отчислений определяется путем использования норм амортизации, установленных действующим законодательством. В настоящее время в Украине нормы амортизационных отчислений установлены в зависимости от групп основных фондов и составляют следующие величины:

1-я группа – 8% в год;

2-я группа – 40%;

3-я группа – 24%;
4-я группа – 60%.
Для определения месячной нормы амортизации необходимо годовую норму разделить на 12 месяцев.

Метод прямолинейного списания. Данный метод предполагает два способа:

–  годовая сумма амортизации определяется как отношение амортизируемой стоимости к сроку полезной эксплуатации;

–  годовая сумма амортизации определяется умножением амортизируемой стоимости на годовую норму амортизации. При этом годовая норма амортизации определяется исходя их срока полезного использования.
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где На – годовая норма амортизации, %;

Сэкс – срок полезной эксплуатации необоротных активов.

Метод по потонным ставкам – применяется для предприятий добывающей промышленности при начислении амортизации на основные фонды специального назначения.

Годовая сумма амортизационных отчислений определяется как произведение балансовой стоимости необоротного актива на потонную ставку.

Потонная ставка – это отношение объема добытого угля к промышленным запасам.

В целях создания экономических условий для ускорения внедрения в производство научно-технических достижения и повышения заинтересованности предприятий в обновлении активной части ОФ предприятия имеют право применять ускоренную амортизацию.

Ускоренная амортизация – метод более быстрого по сравнению с нормативными сроками службы основных фондов переноса их балансовой стоимости на издержки производства и обращения, с одной стороны, и формирования финансовых ресурсов для внедрения более эффективных машин и оборудования, с другой. Предприятия могут использовать ускоренную амортизацию в отношении ОФ, используемых для увеличения выпуска средств вычислительной техники, новых прогрессивных видов материалов, приборов, оборудования, расширения экспорта в случаях, когда осуществляется массовая замена устаревшей техники

Однако начисление ускоренной амортизации не может применятся предприятиями, выпускающими продукцию, цены на которую регулируются государством или предприятиями – монополистами, применяющими ежегодную индексацию основных фондов.

Метод суммы цифр лет (кумулятивный). Данный метод относится к методам ускоренной амортизации. Годовая сумма амортизационных отчислений определяется как произведение амортизируемой стоимости  и кумулятивного коэффициента. Кумулятивный коэффициент определяется делением количества лет, оставшихся до конца срока полезной эксплуатации на сумму лет полезной эксплуатации.

Пример.

Срок полезной эксплуатации оборудования 4 года.

Сумма цифр лет составляет 1+2+3+40=10.

Амортизируемая стоимость – 20000 грн.

Ликвидационная стоимость – 2000 грн

Тогда сумма амортизационных отчислений по годам составит:

1-ый год 
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2-ой год 
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3-ий год 
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4-ый год 
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Метод снижения остатка. При этом методе годовая сумма амортизационных отчислений определяется как произведение остаточной стоимости на начало отчетного периода и годовой нормы амортизации.

Годовая норма амортизации определяется по формуле:
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где ЛС – ликвидационная стоимость, тыс. грн;

АС – амортизируемая стоимость, тыс. грн;

n – срок полезной эксплуатации, лет.

По условию предыдущего примера, норма амортизации равна:
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То есть годовая норма амортизации составит 44%.

Расчет амортизационных отчислений удобно свести  в таблицу 3.7.

Таблица 3.7 – Форма расчета амортизационных отчислений

	Наименование оборудования
	Количество единиц
	Цена за единицу, грн
	Общая стоимость, грн
	Трансп. расходы, грн
	Затраты на монтаж, грн
	Первоначальная стоимость, грн
	Годовая норма амортиз. %
	Годовые амортизац. отчисл. грн

	
	
	
	
	
	
	
	
	


В целях экономически обоснованного определения размера амортизации первостепенное значение имеет стоимостная оценка основных средств. Действующие основные фонды, а также находящиеся в запасе или на консервации, отражаются в учете по их фактической первоначальной стоимости. Разница между первоначальной стоимостью и суммой износа, начисленной по действующим нормам амортизации, представляет собой остаточную стоимость основных средств.

Первоначальная стоимость ОФ включает фактические затраты на их приобретение (сооружение),  расходы на доставку и установку, а также НДС. Если же основные средства, бывшие в эксплуатации,  получены безвозмездно от других предприятий, то они обычно оцениваются у получившего их предприятия по остаточной стоимости.

В современных условиях при высоком уровне инфляции возникает необходимость периодической переоценки основных фондов и определения их восстановительной стоимости, соответствующей реальным экономическим обстоятельствам.

Хозяйствующие субъекты имеют право проводить ежегодную индексацию балансовой стоимости основных фондов и нематериальных активов на коэффициент индексации, определяемый по формуле:
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где И – индекс инфляции за год.

При осуществлении инвестиционного проекта на шахте стоимость основных фондов меняется. Стоимость основных промышленно-производственных фондов рассчитывается по проектируемым процессам и по шахте в целом на год ввода основных фондов.

Общая стоимость вводимых основных фондов равна величине капитальных вложений, предусмотренных сводным сметным расчетом за вычетом возвратных сумм.

Стоимость основных промышленно-производственных фондов по шахте ко времени осуществления проекта определяется следующим образом:

– принимается по отчетным данным стоимости действующих основных фондов на начало года составления проекта;

– добавляется стоимость основных фондов по проекту, которые поступают на баланс шахты;

– исключаются ожидаемые выбытия из состава действующих основных фондов к моменту окончания работ по проекту.

Расчеты сводятся в таблицу 3.8.

Таблица 3.8 – Форма расчета стоимости основных фондов по проекту

	Стоимость действующих основных фондов на начало года составления проекта, тыс.грн
	Стоимость основных фондов, тыс. грн.
	Стоимость основных фондов по шахте к моменту окончания работ по проекту, тыс.грн

	
	вводимых по проекту
	выводимых из состава действующих
	

	
	
	
	


Улучшение использования основных фондов оценивается показателями: фондоотдача, фондоемкость, фондовооруженность. 

Фондоотдача – показатель, отражающий объем валовой (товарной) продукции в стоимостном выражении на единицу (гривну) среднегодовой стоимости основных производственных фондов, участвующих в производстве этого объема продукции. Увеличение фондоотдачи основных производственных фондов указывает на повышение эффективности их использования. Основными путями повышения фондоотдачи является:

– увеличение объема производства валовой (товарной) продукции;

– снижение среднегодовой стоимости фондов за счет ликвидации изношенных, малопроизводительных и неиспользуемых в производстве основных средств.

Фондоемкость – показатель, характеризующий уровень среднегодовой стоимости производственных фондов на единицу стоимости произведенной валовой продукции. 

Фондовооруженность – показатель, характеризующий уровень обеспеченности основными производственными фондами промышленно-производственного персонала предприятия. Рассчитывается показатель как отношение стоимости основных производственных фондов к среднесписочной численности рабочих.

3.7 Прочие денежные расходы

К элементу «Прочие денежные расходы» относится перечень многочисленных затрат, относимых на себестоимость, но не учитываемых в составе ранее рассмотренных ее элементов.

К числу этих затрат относят:

– налоги, сборы, платежи, отчисления в страховые фонды и другие обязательные отчисления, осуществляемые предприятием в соответствии с установленным законодательством порядком;

– платежи за предельно допустимые выбросы (сбросы) загрязняющих веществ;

– затраты на оплату процентов по полученным кредитам;

– затраты на командировки, подъемные;

– платы сторонним организациям за пожарную, сторожевую охрану, за подготовку и переподготовку кадров;

– затраты на гарантированный ремонт и обслуживание;

– отчисления на содержание военизированных горно-спасательных частей;

– расходы на дегазацию подземных горных выработок;

–  расходы на содержание учебных пунктов предприятия;

– оплату правовых, консультационных, информационных, методических, аудиторских и прочих услуг, предоставленных предприятию;

– пособия в связи с потерей трудоспособности работников из-за производственных травм;

– расходы по очистке шахтных вод и т. д.

Плановую сумму затрат по элементу «Прочие денежные расходы»  при расчете общешахтной себестоимости следует принять на уровне базисного периода.

Внепроизводственные расходы принимаются в размере 2-3% от производственной себестоимости.

3.8 Расчет себестоимости 1 т угля
Подсчитанные суммы затрат  по всем участкам и цехам используются для определения себестоимости добычи 1 т угля по шахте. Суммы затрат на очистных и подготовительных работах формируют участковую себестоимость добычи 1 т угля и проведения 1 м выработки.

Расчеты сводятся в таблицу 3.9.
Таблица 3.9 – Форма расчета себестоимости 1 т угля по участку

	Элементы затрат
	Сумма затрат на месяц, грн
	Добыча угля за месяц, т
	Себестоимость 1 т угля, грн
	В % к итогу

	1. Оплата труда

2. Отчисления на соц. мероприятия

3. Материалы

4. Амортизация
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	


Полная себестоимость товарной продукции Ст. пр (тыс. грн.) состоит из полной себестоимости угля за вычетом стоимости угля, израсходованного на производственно-технические нужды, плюс затраты на работы и услуги промышленного характера:
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где  Сп  – полная себестоимость, тыс. грн;

Дпр.т – количество угля, расходуемого на производственно-технические нужды, тыс. т; 

Сусл – затраты на услуги и работы промышленного характера, тыс.грн.
3.9 Методы расчета себестоимости

Под планированием себестоимости понимают технико-экономические расчеты плановых текущих затрат, включаемых в себестоимость выпускаемой продукции. 

Планирование себестоимости может осуществляться двумя методами:  нормативно-расчетным и расчетно-аналитическим (по факторам). 

Первый метод применяют на всех уровнях планирования при составлении годовых планов, второй — преимущественно при составлении месячных планов.

Нормативно-расчетный метод сводится к расчету себестоимости на основе детально разработанных норм и нормативов на единицу выпускаемой продукции.

Сущность пофакторного метода заключается в том, что затраты на товарную продукцию в планируемом периоде определяют исходя из уровня плановых затрат в базисном периоде, а также суммы экономии, обусловленной влиянием различных факторов.

Согласно пофакторного метода плановая себестоимость добываемого полезного ископаемого может быть определена по формуле:
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где Со – базисная себестоимость добываемого полезного ископаемого, тыс. грн.; 
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q – планируемый индекс изменения объема добываемого полезного ископаемого; 

n  – число факторов, влияющих на изменение себестоимости; 
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 –  изменение затрат под влиянием t-ro фактора, тыс. грн.; 

Зор – затраты на 1 грн. товарной продукции в базисном периоде, коп.; 

Qi –  плановый объем товарной продукции, тыс. грн.; 

При составлении плана в качестве базисной себестоимости добываемого полезного ископаемого принимают затраты выпускаемой продукции в последнем году.

Таблица 3.10 – Основные факторы, влияющие на изменение себестоимости полезного ископаемого

	Изменение технического уровня производства
	Изменение организации  производства и труда
	Изменение структуры и объема производства
	Изменение использования природных ресурсов
	Отраслевые и прочие факторы

	Внедрение комплексной механизации добычи полезного ископаемого

Расширение механизации подготовительных работ.

Сокращение протяженности поддерживаемых выработок Внедрение дистанционно-автоматического управления механизмами Улучшение использования и применение новых материалов (повторное использование, внедрение металлической крепи) Прочие факторы
	Улучшение организации и обслуживания производства (изменение режима работы, улучшение снабжения производства материалами и пр.) Улучшение организации труда (сокращение потерь рабочего времени, упорядочение и изменение выполнения норм выработки) Прочие факторы
	Относительное сокращение условно-постоянных расходов

Изменение структуры добычи по предприятиям, объединениям Изменение удельного объема и структуры проведения горных выработок Изменение коэффициента и структуры вскрыши по видам транспорта. Прочие факторы.
	Изменение мощности разрабатываемых пластов Изменение затрат на дегазацию Изменение затрат на поддержание горных выработок. Прочие факторы
	Изменение затрат на охрану  природы (рекультивация поверхности 3eмли и др.) Прочие факторы

	
	
	
	
	


4 СМЕТНОЕ НОРМИРОВАНИЕ

Воспроизводство основных фондов на действующих предприятиях осуществляется за счет капитальных вложений.

Капитальные вложения – это затраты на создание новых, расширение, реконструкцию и модернизацию основных фондов. К капитальным вложениям относят: затраты на строительство зданий, сооружений и других объектов, включая строительно-монтажные работы, стоимость оборудования и инвентаря, входящих в сметы строек, затраты на приобретение транспортных средств, вычислительной техники и т.д, затраты на строительство и оборудование жилых домов, детский школьных учреждений, объектов культурно-бытового назначения и т. д.

Капитальное строительство — это процесс создания новых объектов, технического переоснащения, реконструкции, расширения действующих объектов производственной и социальной инфраструктуры предприятия. Оно характеризуется продолжительным циклом, сложностью строящихся объектов, большими затратами трудовых, материальных и финансовых ресурсов.

Понятие «капитальные вложения» тождественны понятию «инвестиции». Это инвестиции, направленные на создание новых, расширение, реконструкцию, модернизацию действующих основных фондов, техническое переоснащение действующих и сооружение новых предприятий, замену выбывших основных фондов на новые. 

В состав капитальных вложений входят:

– стоимость строительно-монтажных работ (подготовка территории под застройку, непосредственно строительство зданий и сооружений, монтаж оснащения);

 – затраты на проектно – изыскательские  работы;

– стоимость земельных участков;

– затраты на технический надзор;

 – подготовку эксплуатационных кадров;

– стоимость приобретенных лицензий и патентов;

– прочие затраты, связанные с подготовкой к строительству и эксплуатации объекта.

4.1 Документы для капитального строительства

Все объекты строительства и реконструкции горной промышленности должны быть обеспечены необходимой проектно-сметной документацией. 

Проектно-сметная документация является основой организации, планирования и финансирования строительства предприятий. Для финансирования капитального строительства необходимы следующие документы.

План капитального строительства должен содержать данные об объеме капитальных вложений и строительно-монтажных работ, выделенных стройке на текущий год, задания по вводу в действие производственных мощностей и основных фондов, а также сроки их ввода.

План финансирования капитальных вложений содержит данные об источниках денежных средств, их размерах как в целом на год, так и на каждый квартал.

Титульный список стройки содержит перечень строящихся и намеченных к строительству и реконструкции объектов, их местонахождение, время начала и окончания строительства, проектная мощность, сметная стоимость, объем капитальных вложений и строительно-монтажных работ, объем и сроки ввода в эксплуатацию основных фондов.

Основным документом, на основании которого определяются объемы строительства, его финансирование, является смета или сметный расчет. В ней на основании объемов работ, используемых материалов, оборудования и действующих на них цен (расценок) рассчитывается стоимость проектируемого объекта. Кроме прямых затрат, в сметах рассчитываются накладные расходы, плановые накопления, непредвиденные и другие расходы, вызванные формированием рыночных отношений и имеющие отношение к строительству проектируемого объекта. Составленные сметы должны пройти соответствующую экспертизу, должны быть согласованы с подрядчиком и утверждены инвестором-заказчиком. На основании сметной стоимости строительства планируются капитальные вложения, финансирование, расчеты между заказчиком и подрядчиком.
Основные виды инвесторской сметной документации:
– сводный сметный расчет стоимости строительства;

– объектные сметы, объектные сметные расчеты;

– локальные сметы, локальные сметные расчеты;

– локальные сметы на приобретение и монтаж оборудования;

– ведомости ресурсов к локальным, объектным и сводным сметам.

Локальные сметы – первичные сметные документы, составляются на отдельные виды работ и затрат на основании установленных объемов работ. Объемы работ следует определять в измерителях, принятых в таблицах сметных норм, например, измеритель в нормах на прохождение и временное крепление горных выработок принят на 100 м3 в проходке в плотном теле, по наружному очертанию конструкции постоянных крепей.

Локальные сметные расчеты – то же, что и локальные сметы, только объемы работ не уточнены или не определены.

Объектные сметы объединяют в своем составе на объект в целом данные из локальных смет. 

Объектные сметные расчеты – объединяют в своем составе на объект в целом данные из локальных смет и локальных сметных расчетов и подлежат уточнению.

Сводные сметные расчеты стоимости строительства предприятий, зданий, сооружений составляются на основе объектных смет и сметных расчетов на отдельные виды затрат. 

Сметные расчеты на отдельные виды затрат составляются в случаях, когда нужно определить в целом стройке средства, необходимые для возмещения затрат, не учтенных сметными нормативами.

К таким затратам относятся:

– накладные расходы;

– доплаты установленные правительством;

– дополнительные затраты на удорожание в зимний период;

– сметная прибыль и др.

Сводка затрат – это сметный документ, объединяющий сводные сметные расчеты стоимости строительства промышленного предприятия (сооружения) или его очереди и объектов другого отраслевого назначения.

Ведомость сметной стоимости строительства объектов, входящих в пусковой комплекс, составляется в том случае, когда осуществление строительства и введение в эксплуатацию предприятия, здания или сооружения предусматривается отдельными пусковыми комплексами.

Ведомость сметной стоимости строительства объектов и работ по охране окружающей среды составляется в том случае, когда при строительстве предприятия, здания или сооружения предусматривается осуществление мероприятий по охране окружающей среды. В ведомость включаются только стоимость объектов и работ, которые непосредственно касаются природоохранных мероприятий.

4.2 Элементы строительства

Формы сметной документации позволяют составлять ее в определенной последовательности, постепенно переходя от мелких к более крупным элементам строительства, которые представляют собой вид работ (затрат):  

объект → пусковой комплекс → очередь строительства →
→ строительство (стройка) в целом

Объектом строительства является каждое отдельно стоящее здание (производственный корпус или цех, склад, жилой дом и т.п.) или сооружение (мост, туннель, платформа и т.п.) со всеми устройствами (галереями, эстакадами и т.п.), оборудованием, мебелью, инвентарем, подсобными и вспомогательными устройствами, относящимися к нему, а также, при необходимости, с прилегающими к нему инженерными сетями. На строительство объекта должен быть составлен отдельный проект и объектная смета или объектный сметный расчет.

Пусковым комплексом является совокупность объектов основного производственного, вспомогательного и обслуживающего назначения, энергетического, транспортного и складского хозяйств, связи, инженерных коммуникаций, очистных сооружений, благоустройства, охраны окружающей среды от загрязнения и других объектов, являющихся частью стройки или ее очереди, введение которых в эксплуатацию обеспечивает: выпуск продукции или оказание услуг в объеме, предусмотренном проектной документацией для данного пускового комплекса; условия труда, соответствующие действующим нормам.

Очередью строительства является определенная проектной документацией совокупность объектов производственного назначения (или их частей), введение в действие которых обеспечивает выпуск продукции или оказание услуг и безопасную эксплуатацию этих объектов. Она может состоять из одного или нескольких пусковых комплексов.

Стройкой является совокупность зданий и сооружений (объектов) различного назначения, строительство которых осуществляется, как правило, по единой проектно-сметной документации со сводным сметным расчетом стоимости строительства  или, в соответствующих случаях, со сводкой затрат и на которые в установленном порядке утверждается отдельный титул стройки.

4.3 Система ценообразования в строительстве

Основная задача сметного нормирования – посредством системы ценообразования определить стоимость строительства на всех стадиях инвестирования. Система ценообразования в строительстве базируется на нормативно-расчетных показателях и текущих ценах трудовых и материально-технических ресурсов.

Нормативными показателями являются ресурсные элементные сметные нормы. Ресурсные элементные сметные нормы являются первичными сметными нормативами, предназначенными для определения нормативного количества ресурсов, необходимых для выполнения различных видов строительных, монтажных, ремонтных и реставрационных работ, прямых затрат в стоимости строительства, а также для разработки текущих единичных расценок.

Сметные нормативы – это обобщенное название комплекса сметных норм, которые объединяются в отдельные сборники. Вместе с правилами и положениями, содержащими необходимые требова​ния, они служат для определения стоимости строительства.

Виды сметных нормативов:

– к общегосударственным строительным сметным нормати​вам относятся сметные нормативы, которые входят в состав смет​ных норм класса «Д». Они утверждаются Госстроем Украины. Общегосударственные строительные сметные нормативы обязательны для применения всеми организациями, учреждениями и предприятиями независимо от их ведомственной принадлежности и форм собственности при определении стоимости строек (объектов), строительство которых осуществляется с привлечением бюджетных средств или средств предприятий, учреждений и организаций государственной собственности;
– к ведомственным сметным нормативам относятся сметные нормативы, которые не входят в состав сметных норм класса «Д» и утверждаются министерствами и другими центральными органами исполнительной власти по согласованию с Госстроем Украины;
–  для отдельных крупных строек в обоснованных случаях, когда по принятой для этих строек технологии и организации работ затраты трудовых и материально-технических ресурсов значительно отличаются от общегосударственного уровня, могут разрабатываться ресурсные элементные сметные нормы на стройку. Решение о разработке таких норм принимается застройщиком по согласованию с Госстроем Украины;
– индивидуальные нормативы – разрабатываются в составе инвесторской сметной документации на отдельные виды работ. Используются при отсутствии соответствующих норм в действующих сборниках ресурсных элементных сметных норм. Данные нормы утверждаются в составе проекта и применяются только для стройки по данному проекту.

Все сметные нормативы по степени укрупнения подразде​ляются на элементные и укрупненные.
К элементным сметным нормативам относятся:

ресурсные элементные сметные нормы на строительные работы (РЭСН) (ДБН Д.2.2-99);

ресурсные элементные сметные нормы на монтаж оборудования (РЭСНМО) (ДБН Д.2.3-99);

ресурсные элементные сметные нормы на ремонтно-строительные работы (РЭСНр) (ДБН Д.2.4-2000);

ресурсные элементные сметные нормы на ремонтно-реставрационные работы (РЭСНР) (ДБН Д.2.5-2000);

ресурсные элементные сметные нормы на пусконаладочные работы (РЭСНпн) (ДБН Д.2.6-2000);

ресурсные сметные нормы эксплуатации строительных машин и механизмов (РСНЭМ) (ДБН Д.2.7-2000).

К укрупненным сметным нормативам относятся укрупненные ресурсные сметные нормы (УРСН):

– на здания и сооружения в целом;

– на части зданий и сооружений, конструкции и виды работ.

На основании сметных нормативов и текущих цен на трудовые и материально-технические ресурсы определяются прямые затраты в стоимости строительства. Остальные затраты, которые учитываются в стоимости строительства, определяются не по нормам, а расчетно.

Составление сметной документации выполняется в определенной последовательности. Затраты на производство строительно-монтажных работ состоят из двух групп: прямых и накладных расходов. Кроме того, в состав сметной стоимости включаются плановые накопления.

В первую очередь рассчитываются нормируемые (прямые) затраты:

– заработная плата строительных рабочих;

– стоимость материалов и конструкций;

– стоимость эксплуатации машин и механизмов.

Расчет заработной платы выполняется на основании нормативных трудозатрат и стоимости человеко-часа, соответствующего среднему нормативному разряду работ для звена рабочих-строителей, монтажников, среднему нормативному разряду звена рабочих, занятых на управлении и обслуживании строительных машин и механизмов, среднему разряду звена пусконаладочного персонала. Стоимость человеко-часа указанных рабочих по стройкам (объектам), строительство которых осуществляется с привлечением бюджетных средств или средств предприятий, учреждений и организаций государственной собственности, как правило, принимается в пределах, рекомендованных Госстроем Украины. Можно рассчитать тарифные сетки по имеющимся данным. Для этого следует знать разряд, ставку этого разряда за месяц и норму продолжительности рабочего времени за месяц. 

Сметная стоимость строительных материалов, изделий и конструкций в прямых затратах определяется на основании норматив​ной потребности в них, рассчитанной исходя из объемов работ, пре​дусмотренных рабочими чертежами, и соответствующих текущих цен. Текущие цены на материальные ресурсы по стройкам (объектам), строительство которых осуществляется с привлечением бюджетных средств или средств предприятий, учреждений и организаций государственной собственности, как правило, принимаются на уровне, сложившемся в регионе по ценам производителей. При отсутствии данных о региональных ценах на какие-либо материалы возможно применение средних цен, которые предоставля​ются Госстроем. Текущие цены на материалы для строительства учитывают следующие элементы стоимости: отпускную цену; стоимость тары, упаковки и реквизита; стоимость транспортировки и погрузочных работ; заготовительно-складские расходы.

Материалы представлены в виде списка. В списке отображается: наименование материала; единица измерения; расход материала по проекту; отпускная цена за единицу измерения; сметная стоимость за единицу измерения с учетом заготовительно-складских расходов и транспортных затрат; всего стоимость материала. В нижней части списка материалов в строке «Итого» отображается общая стоимость материалов по проекту. 

Сметная стоимость эксплуатации строительных машин и механизмов, занятых в строительном производстве, в прямых затратах определяется исходя из нормативного времени их работы, необходи​мой для выполнения установленного объема строительных и монтаж​ных работ, и стоимости эксплуатации строительных машин и механиз​мов за единицу времени их применения (машино-час) в текущих ценах. В стоимости эксплуатации строительных машин и механизмов в том числе указывается заработная плата рабочих, занятых на управ​лении и обслуживании строительных машин и механизмов. Стоимость машино-часа в текущих ценах рассчитывается на основании трудовых и материальных ресурсов, приведенных в РСНЭМ, и текущих цен на них с прибавлением амортизационных от​числений на полное восстановление строительных машин и механиз​мов, а также налога с владельцев транспортных средств и других самоходных машин и механизмов. По стройкам (объектам), строительство которых осуществляется с привлечением бюджетных средств или средств предприятий, учреж​дений и организаций государственной собственности, как правило, стоимость машино-часа принимается в пределах, рекомендованных Госстроем Украины.

Время использования рабочими-строителями и монтажни​ками механизированных орудий производства включено в нор​мы трудозатрат рабочих-строителей и монтажников и выделено в ре​сурсных элементных сметных нормах для расчета стоимости энергоносителей и горюче-смазочных материалов, которая учитывается в составе прямых затрат на материальные ресурсы. Амортизационные отчисления, затраты на ремонт и перемеще​ние механизированных орудий производства учтены в составе на​кладных расходов.

Прямые нормируемые затраты включают нормируемые затраты и услуги производственного характера.

Если к прямым нормируемым затратам добавить накладные расходы, то получим сметную стоимость строительства.

Сметная стоимость строительно-монтажных работ – это сумма сметной стоимости строительства и плановых накоплений.

Плановые накопления включают в себя:

– прибыль строительных организаций;

– средства на покрытие рисков всех участников проекта и т.д.

4.4 Определение сметной стоимости оборудования

Сметная стоимость оборудования определяется как сумма всех затрат на приобретение и доставку данного оборудова​ния на приобъектный склад или место его передачи к монтажу. Составляющими сметной стоимости оборудования являются: отпускные цены; стоимость запасных частей; стоимость тары, упаковки и реквизита; транспортные расходы; затраты на комплектацию; заготовительно-складские расходы. 

Текущие цены на оборудование в инвесторской сметной документации принимаются по исходным данным заказчика или, по его поручению, из других источников, в том числе по усредненным данным Госстроя. Если отпускные цены на оборудование не учитывают каких-либо составляющих стоимости, затраты на это учитываются в локальных сметах дополнительно. Данные затраты исчисляются либо калькуляционным методом, либо по усредненным показателям, предоставляемым Госстроем:

– стоимость запасных частей к=0,1;

– стоимость тары или упаковки к=0,3;

– транспортные расходы к=0,3;

– затраты на комплектацию к=0,4;

– заготовительно-складские к=0,4.

4.5 Составление локальных смет

Локальные сметы являются первичными сметными документами и составляются в текущем уровне цен на отдельные виды работ и затрат по зданиям и сооружениям или по общеплощадочным работам на основе объемов, определившихся при разработке рабочей документации. Основное назначение локальных смет – определение размера денежных затрат, необходимых для проведения строительства и установления отпускных цен на строительно-монтажные работы. На основании сметной стоимости строительства планируются капитальные вложения, финансирование, расчеты между заказчиком и подрядчиком.

При составлении локальных смет применяются:

– ресурсные элементные сметные нормы;

– указания по применению ресурсных элементных сметных норм;

– ресурсные сметные нормы эксплуатации строительных машин и механизмов;

– текущие цены на материалы, изделия и конструкции;

– текущие цены машино-часа;

– текущая стоимость человеко-часа соответствующего разряда 

работ;

– текущие цены на перевозку грузов для строительства;

– правила определения накладных расходов.

На конструкции и работы, предусмотренные в проекте, при отсутствии на них нормативов в действующих сборниках ресурсных элементных сметных норм организация, составляющая инвесторскую сметную документацию, разрабатывает соответствующие индивидуальные ресурсные элементные сметные нормы, которые утверждаются в составе проекта в установленном порядке.  

На каждый объект составляется несколько локальных смет по видам работ и затрат: общестроительные работы, вентиляция, электроосвещение, слаботочные устройства, силовое электрооборудование, приобретение и монтаж технологического оборудования и другие работы. Локальная смета состоит из разделов по конструктивным элементам: земляные работы, фундаменты, стены, перекрытия, крыша, окна, двери, отделочные работы и т.д. Порядок расположения работ в локальных сметах и их группировка в разделы должны соответствовать технологической последовательности производства работ и учитывать специфические особенности отдельных видов строительства.

Сметы составляются по определенной форме. Итоги по разделам сметы (в прямых затратах) переносятся в сводку объемов и стоимости работ, которая прилагается в конце сметы и является ее составной частью. В сводке к прямым затратам добавляются общепроизводственные расходы и определяется полная стоимость по данной смете, которая выносится на ее заглавный лист. 

Прямые затраты учитывают в своем составе заработную плату рабочих, стоимость материалов, изделий, конструкций, стоимость эксплуатации строительных машин и механизмов, стоимость оборудования и начислений на оборудование. Они определяются в локальных сметах путем умножения определенным по ресурсным сметным нормам количества трудовых и материально-технических ресурсов, необходимых для выполнения объемов работ, исчисленных по рабочим чертежам, на соответствующие текущие цены этих ресурсов. Текущие цены на трудовые и материально-технические ресурсы в инвесторской сметной документации принимаются по исходным данным заказчика или, по его поручению, из других источников (в том числе по усредненным данным Госстроя).

Общепроизводственные (накладные) расходы в инвесторской сметной документации группируются в три блока: 

– заработная плата работников, которая относится к накладным расходам. Сюда относят: основную и дополнительную заработную плату административно-управленческого персонала, командировочные расходы. Заработная плата административно-управленческого персонала рассчитывается исходя из трудозатрат рабочих, учитываемых в прямых затратах,  и соответствующей стоимости человеко-часа пятого разряда работ;

 – сбор на обязательное социальное страхование, сбор на обязательное пенсионное страхование, взносы в Государственный фонд содействия занятости населения. Сбор на обязательное социальное страхование, пенсионное страхование и взносы в Государственный фонд содействия занятости населения определяются исходя из норм сборов, установленных действующим законодательством, и сметной заработной платы;

 –  остальные статьи общепроизводственных расходов. В прочие статьи включаются: затраты на устройство и износ временных сооружений, износ малоценного и быстроизнашивающегося инвентаря, затраты на содержание охраны, дополнительная заработная плата рабочих на строительно-монтажных работах, затраты на технику безопасности и охрану труда, убытки жилищно-коммунального хозяйства, затраты на культурно-бытовое обслуживание, почтово-телеграфные расходы, расходы на аренду помещений под административные здания и др.

В инвесторских сметах трудозатраты работников, заработная плата которых предусматривается в накладных расходах, определяются по формуле:
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где Тп – трудозатраты работников, заработная плата которых предусматривается в прямых затратах,

К – усредненный коэффициент перехода от нормативной трудоемкости работ, предусматриваемых в прямых затратах, к трудозатратам работников, заработная плата которых предусматривается в накладных расходах. (0,6).

Прочие статьи определяются по формуле:
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где П – показатель для определения средств остальных статей накладных расходов, грн/чел-ч.(0,69).
Ведомости ресурсов к локальным сметам содержат данные, определенные на объемы работ, предусмотренные сметой, о трудоемкости и среднем разряде работ, нормативной потребности в материально-технических ресурсах в физических единицах измерения, а также стоимость единицы измерения трудовых и материально-технических ресурсов, принятую в смете. 

К локальным сметам на приобретение оборудования ведомость ресурсов не разрабатывается.

4.6 Составление объектных смет

Объектные сметы составляются в текущем уровне цен на объекты в целом путем суммирования данных локальных смет, входящих в структуру объекта строительства, с группировкой работ и затрат по составляющим сметной стоимости: строительных работ; монтажных работ; оборудования, мебели и инвентаря; прочих затрат.

4.7 Порядок составления сводных сметных расчетов

Сводные сметные расчеты стоимости строительства предприятий, зданий и сооружений (или их очередей) составляются на основе объектных смет и сметных расчетов на отдельные виды затрат. 

Сводный сметный расчет стоимости строительства разбит на главы с 1 по 12. 

Содержание глав проекта строительства:

Глава 1 – « Подготовка территории строительства». Содержит затраты на освоение территории строительства, осушение промплощадки и шахтного поля, откачку воды из затопленных выработок и планировку промплощадки. 

Глава 2 – «Основные объекты строительства». Включает статьи затрат на вскрытие месторождения, подготовку шахтного поля, откатку в шахте, сооружение блоков главного и вспомогательного стволов, погрузочно-складское хозяйство и транспорт породы.

Глава 3 – «Объекты подсобного и обслуживающего назначения» –  содержат затраты на закладочное хозяйство, водоотлив, вентиляцию, сооружение складов и мастерских вне блоков зданий и сооружений на поверхности, сооружение блоков административно-бытовых зданий и затраты на технику безопасности и промсанитарию.

Глава 4 – «Объекты энергетического хозяйства» – включают затраты на сооружение электропередач, подстанций и воздухопроводных сетей для сжатого воздуха.
Глава 5 – «Объекты транспортного хозяйства и связи» – содержат затраты на сооружение железнодорожных путей нормальной колеи, узкоколейных рельсовых путей, автодорог и линий связи.

Глава 6 – «Наружные сети и сооружения водоснабжения, канализации, теплоснабжения и газификации» – предусматривают затраты на сооружение водозабора, резервуаров, водонапорной башни, наружных водопроводных сетей, очистных устройств канализации, наружных канализационных сетей, наружных сетей теплофикации, газификации и др.

Глава 7 – «Благоустройство и озеленение территории» – предусматривает затраты на ограждение, озеленение, устройство тротуаров и пр.

Глава 8 – «Временные здания и сооружения».  Включает в себя список затрат на возведение временных зданий и сооружений. Определение средств на этапе инвесторской документации осуществляется в процентах от сметной стоимости строительных и монтажных работ глав 1-7. Нормы затрат на временные здания и сооружения установлены по видам строительства предприятий, зданий и сооружений различного назначения и должны применяться вне зависимости от отрасли, по которой осуществляется финансирование данной стройки. 

Временные здания и сооружения принимать в размере 4,2% при строительстве новой шахты; 2,9% при подготовке новых горизонтов.

Глава 9 – «Прочие работы и затраты» – включает затраты на научно-исследовательские работы, геологоразведочные работы, содержание и текущий ремонт горных выработок, зданий и дорог, удорожание строительно-монтажных работ в зимнее время, средства на покрытие затрат заказчика и подрядных строительно-монтажных организаций, а также средства на отдельные виды работ, которые не учтены в сметных нормативах. Принимать 1,5% от итогов глав 1-8.

Глава 10 – «Содержание службы заказчика и авторский надзор»  учитывает расходы на заработную плату, отчисления с заработной платы, командировочные и др.

Глава 11 – «Подготовка эксплуатационных кадров» – предусматривает затраты по заработной плате обучающихся рабочих, командировки для их обучения, средства на подготовку эксплуатационных кадров для вновь строящегося предприятия. Размер этих средств определяется в текущем уровне цен в соответствии с действующими в Украине «Положениями о порядке расчета численности квалифицированных рабочих для строящихся промышленных предприятий и размера средств, включаемых в смету». Результат по главе 11 относится на прочие работы и затраты.
Глава 12 – «Проектные и изыскательские работы» – предусматривает затраты на проектирование строительства и авторский надзор в период производства работ. Сметная стоимость проектно – изыскательских работ исчисляется в текущем уровне цен, согласно соответствующих нормативов, утвержденных Кабинетом Министров Украины. Результат расчета по главе 12 относится на прочие затраты.

Главы проекта с 1 по 7 содержат объектные и локальные сметы. Результатом расчета глав 1-7 является сметная стоимость (сумма с первой по седьмую главу) строительных, монтажных работ, оборудования и инвентаря, прочих затрат, заработной платы и затрат труда. 

В сводный сметный расчет стоимости строительства после итога глав 1-12 включаются: 

– сметная прибыль. Сметная прибыль в инвесторской сметной документации учитывается при осуществлении строительства:

а) подрядным способом – в обязательном порядке;

б) хозяйственным способом – если предприятие планирует прибыль от такого вида деятельности. Принимать 10% от гл. 1-9;

– средства на покрытие рисков всех участников строительства. Средства на страхование риска включаются в сводный сметный расчет стоимости строительства по решению заказчика в обоснованном размере, но не более двух процентов от общей сметной стоимости строительства от итога глав 1-12 ССР;

– средства на покрытие дополнительных затрат, связанных с инфляционными процессами. Средства на покрытие дополнительных затрат, связанных с инфляционными процессами, предназначены на возмещение уве​личения стоимости трудовых и материально-технических ресурсов, вызванного инфляцией, которая может произойти как в начале строительства, так и в течение него. Данные средства определяются путем экспертной оценки, исходя из отраслевой принадлежности стройки, сроков строительства, прогнозного уровня инфляции в строительстве и соответствующих показателей по изменению стоимости трудовых и материально-технических ресурсов в строительстве, которые будут предоставляться Госстроем;

– налоги, сборы и платежи, установленные действующим законодательством и не учтенные составляющими стоимости строительства. Если стоимость работ может быть определена по одной локальной или объектной смете, сводный сметный расчет не составляется. В этом случае роль сводного сметного расчета выполняет соответственно локальная или объектная смета.
Если затраты, предусмотренные главой отсутствуют, то эта глава пропускается, но нумерация глав сохраняется.

В сводном сметном расчете делаются такие итоги:

– по каждой главе;

– суммарные итоги по главам 1-7;

– суммарные итоги по главам 1-8;

– суммарные итоги по главам 1-9;

– суммарные итоги по главам 1-12;

– итоги по главам 1-12 с учетом сметной прибыли, средств на покрытие риска, дополнительных затрат на инфляцию.

За итогом сводного сметного расчета указываются возвратные суммы, в том числе от главы 8 (до 15% от глав 1-8).  Возвратные суммы содержат:

– амортизируемую  в процессе строительства часть стоимости временных зданий и сооружений, необходимых для выполнения строительно-монтажных работ;

– ликвидационную стоимость временных зданий и сооружений, за исключением затрат на их разборку;

–  стоимость попутной добычи полезных ископаемых.

Усредненный коэффициент для определения лимита средств на дополнительные затраты, связанные с удорожанием в зимний период – 0,7 к итогу глав  1– 8.

Если стоимость работ может быть определена по одной локальной или объектной смете, сводный сметный расчет не составляется. В этом случае роль сводного сметного расчета выполняет соответственно локальная или объектная смета.
ПРАКТИЧЕСКИЕ ЗАДАНИЯ

Тема: Оценка эффективности инвестиционных проектов

Задание 1.1
Предприятие планирует приобрести новое оборудование по цене И грн., что обеспечивает П грн. экономии  расходов (в виде входного денежного потока) ежегодно в течение трех следующих лет. За этот период оборудования подвергнется полному износу. Стоимость капитала предприятия составляет r %, а ожидаемый темп инфляции  – Т% за год.

Определить влияние инфляции на оценку эффективности инвестиций.

Таблица 1.1 – Исходные данные к заданию 1.1

	Вариант
	Инвестиции, И, грн
	Годовой денежный поток, 
П, грн
	Стоимость капитала, 
r, %
	Ожидаемый темп инфляции, Т, %

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	30000
	20000
	16,5
	10,2

	2
	32000
	19000
	15
	9

	3
	33800
	21000
	17
	9,5

	4
	35700
	22000
	17,5
	11,6

	5
	34500
	24000
	15,8
	12

	6
	33500
	21000
	15,8
	10

	7
	33000
	21500
	14,8
	9

	8
	25900
	22400
	13,8
	6

	9
	26700
	23500
	12,8
	5

	10
	27800
	22400
	11,8
	7

	11
	28500
	19600
	17,8
	10,1

	12
	29500
	18000
	18,8
	11,5

	13
	30500
	21200
	19,8
	12,3

	14
	30000
	23400
	14,8
	11,5

	15
	32000
	21800
	15,9
	9,5

	16
	31000
	24500
	16,6
	10,4

	Продолжение таблицы 1.1

	1
	2
	3
	4
	5

	17
	29000
	13700
	13,7
	8

	18
	27000
	19000
	14,6
	7,9

	19
	28000
	17000
	14,5
	8,7

	20
	23000
	14000
	16,8
	12,4

	21
	24000
	13000
	17,8
	11,6

	22
	25000
	12000
	16,8
	10,7

	23
	29000
	14500
	14,8
	8,3

	24
	26000
	11000
	13,8
	7,3

	25
	27000
	13500
	15,8
	9,7


Задание 1. 2
Необходимо определить значение внутренней нормы доходности инвестиций объемом И грн., что генерируют денежный поток П грн. в течение t лет.

Таблица 1.2 – Исходные данные к заданию 1. 2

	Вариант
	Инвестиции,

И, грн
	Годовая экономия,
П. грн
	Период поступления денег,

t, років

	1
	2
	3
	4

	1
	4000
	2000
	10

	2
	4200
	1900
	9

	3
	5380
	2100
	8

	4
	6570
	2200
	7

	5
	5450
	2400
	8

	6
	4350
	2100
	5

	7
	5300
	2150
	6

	8
	6590
	2240
	5

	9
	4670
	2350
	7

	10
	7780
	2240
	9

	11
	5850
	1960
	10

	12
	4950
	1800
	5

	13
	6050
	2120
	8

	14
	5000
	2340
	9

	Продолжение таблицы 1.2

	1
	2
	3
	4

	15
	4200
	2180
	7

	16
	6100
	2450
	4

	17
	4900
	1370
	6

	18
	5700
	1900
	8

	19
	7800
	1700
	9

	20
	4300
	1400
	9

	21
	5400
	1300
	8

	22
	4500
	1200
	7

	23
	6900
	1450
	11

	24
	5600
	1100
	10

	25
	6700
	1350
	9


Задание 1. 3
Предприятие требует 10% отдачи при инвестировании собственных средств. На данный момент оно имеет возможность приобрести новое оборудование стоимостью И грн. Использование этого оборудования увеличит объем изготовленной продукции, что приведет к получению дополнительного годового денежного дохода в течение t лет использования оборудования.

Вычислите чистое современное значение проекта.

Таблица 1.3 –  Исходные данные к заданию1.3

	Вариант
	Инвестиции,

И, грн
	Годовая экономия, грн
	Период поступления 
денег, t, лет

	1
	2
	3
	4

	1
	80000
	20000
	15

	2
	82000
	19000
	15

	3
	83800
	21000
	15

	4
	85700
	22000
	15

	5
	84500
	24000
	15

	6
	83500
	21000
	15

	7
	83000
	21500
	15

	8
	85900
	22400
	15

	Продолжение таблицы 1.3

	1
	2
	3
	4

	9
	96700
	23500
	15

	10
	77800
	22400
	15

	11
	88500
	19600
	15

	12
	99500
	18000
	15

	13
	70500
	21200
	15

	14
	80000
	23400
	15

	15
	92000
	21800
	15

	16
	81000
	24500
	15

	17
	79000
	23700
	15

	18
	77000
	19000
	15

	19
	98000
	17000
	15

	20
	83000
	24000
	15

	21
	94000
	23000
	15

	22
	95000
	22000
	15

	23
	79000
	24500
	15

	24
	86000
	21000
	15

	25
	87000
	23500
	15


Задание 1. 4
Предприятие планирует новые капитальные вложения в течение 2-х годов, И1 – в первом году, И2 – во втором. Инвестиционный проект рассчитан на t лет с полным освоением новых введенных мощностей лишь на 5-м году, когда планируемый чистый годовой денежный поток составит 62 00 грн. Наращивание чистого годового денежного дохода в первые четыре года по плану составит Х1, Х2, Х3 и Х4 % соответственно по годам с первого по четвертый. Предприятие требует r % отдачи при инвестировании денежных потоков.

Необходимо определить чистое современное значение инвестиционного проекта: дисконтированный период окупаемости.
Таблица 1.4 – Исходные данные к заданию 4

	Вариант
	Капитальные вложения, И, грн
	Наращивание чистого годового денежного потока, %

	
	Первый год
	Второй год
	1год,

Х1
	2год,

Х2
	3год,

Х3
	4год,

Х4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1
	110000
	70000
	30
	50
	75
	90

	2
	125000
	32000
	35
	42
	55
	85

	3
	135000
	33800
	32
	40
	61
	80

	4
	137000
	35700
	28
	43
	72
	88

	5
	138000
	34500
	27
	40
	62
	91

	6
	140000
	33500
	25
	45
	70
	85

	7
	141000
	33000
	35
	47
	65
	83

	8
	142000
	25900
	30
	48
	75
	80

	9
	143000
	26700
	26
	50
	68
	78

	10
	145000
	27800
	27
	51
	72
	79

	11
	146000
	28500
	28
	54
	74
	81

	12
	148000
	29500
	29
	53
	76
	85

	13
	149000
	30500
	30
	52
	78
	89

	14
	121000
	30000
	31
	57
	88
	90

	15
	122000
	32000
	37
	49
	65
	78

	16
	123000
	31000
	21
	48
	58
	80

	17
	124000
	29000
	24
	46
	64
	82

	18
	126000
	27000
	25
	45
	66
	85

	19
	127000
	28000
	26
	44
	75
	86

	20
	128000
	23000
	27
	43
	79
	87

	21
	129000
	24000
	28
	41
	71
	88

	22
	130000
	25000
	29
	42
	70
	89

	23
	133000
	29000
	30
	41
	59
	90

	24
	134000
	26000
	31
	40
	80
	91

	25
	135000
	27000
	32
	39
	72
	92


Задание 1.5

Допустим, Вы заключили депозитный контракт на сумму 4 тыс. грн. на 3 года при ставке 12 %. Если проценты начисляются ежегодно, какую сумму Вы получите по окончанию контракта?

Задание 1.6

Финансовый менеджер предприятия предложил Вам инвестировать Ваши 10 тыс. грн. в его предприятие, пообещав вернуть 13 тыс. грн. через два года. Имея другую инвестиционную возможность, Вы должны выяснить, какая процентная прибыльности предложенного Вам варианта.

Задание 1.7

Предприятие собирается приобрести через пять лет новый станок стоимостью 12 тыс. грн. Какую сумму денег необходимо вложить сейчас, чтоб через пять лет иметь возможность совершить покупку, если процентная ставка прибыльности вложения составляет 12 и 13 %.

Задание 1.8

Предприятие имеет 600 тыс. грн. и планирует вложить их в собственное производство, получая в течение трех последующих лет ежегодно 22 тыс. грн. В то же время, предприятие может купить акции соседней фирмы, что приносят 14 % годовых. Какой вариант Вам представляется лучше, если считать, что более выгодной возможностью вложения денег (чем под 14% годовых) предприятие не располагает?

Задание 1.9

Предприятие рассматривает два альтернативных проекта капитальных вложений, что приводят к одинаковому суммарному результату относительно будущих денежных доходов, как показано в таблице 1.5

Таблица 1.5 – Исходные данные к заданию 1.9

	Год
	Проект 1 (тыс. грн.)
	Проект 2 ( тыс. грн.)

	1
	12
	10

	2
	12
	14

	3
	14
	16

	4
	16
	14

	5
	14
	14

	Итого
	68
	68


Оба проекта имеют одинаковые объемы инвестиций. Предприятие планирует инвестировать полученные доходы под 18 % годовых. Сравните современные значения полученных денежных доходов.

Задание 1.10

Банк выплачивает 5 % годовых по депозитному взносу. Определите, как увеличатся вложенные сейчас 100 тыс. грн через год. Если вкладчик решит оставить всю сумму на депозите еще на один год, то какая сумма его взноса будет к концу второго года? Процесс наращивания стоимости 100 тыс. грн. по годам за пять лет покажите в виде таблицы и диаграммы.

Задание 1.11

Пусть номинальная ставка процента с учетом инфляции составляет 59 %, а ожидаемый темп инфляции в год – 40 %. Необходимо определить реальную будущую стоимость объема инвестиций 200 тыс. грн. через 2 года. Выполните расчеты, если в процессе реального развития экономики темп инфляции составит 55 % . Сделайте вывод.

Задание 1.12

Пусть инвестор желает получить 10 % прибыли на 1 тыс. грн. вложенных денег к концу будущего года. Как инвестор должен скорректировать свои ожидания, если предусматривается темп инфляции 12 %?

Задание 1.13

После внедрения мероприятия по снижению административных расходов предприятие планирует получить экономию 1 тыс. грн. в год. Сэкономленные деньги предусматривается ежегодно размещать на депозитный счет под 5 % годовых с той целью, чтобы через 5 лет накопленные деньги использовать для инвестирования. Какая сумма окажется на банковском счете предприятия? 

Задание 1.14

Инвестиции генерируют денежный поток с неодинаковыми элементами: 100, 200, 200, 200, 200, 0, 1000 соответственно по годам за семь лет. Определите современное значение потока при показателе дисконта 6 %. Решение проведите с помощью таблицы.

Задание 1.15

Предприятие приобрело облигации ссуды, которые приносят ему доход 15 тыс. грн. и хочет использовать эти деньги для развития собственного производства. Предприятие оценивает экономическую эффективность своего вложения полученных денег под 12 % годовых. Необходимо определить современное значение этого денежного потока. Решение проведите с помощью таблицы за срок в 5 лет.

Задание 1.16

Найти период времени, за который сумма, установленная на депозит по простой ставке 40 % годовых вырастет в 6 раз.

Задание 1.17

Найти период времени, за который сумма, установленная на депозит по сложной ставке 40 % годовых увеличится в 6 раз.

Задание 1.18

Базовая годовая сумма оплаты за обучение в Вузе равна 2 тыс. грн. В связи с инфляцией она имеет тенденцию к повышению в размере 10 % в год. Срок обучения в Вузе 5 лет. Администрация Вуза предлагает студентам  внести сразу 10 тыс. грн., оплатив весь срок обучения. Выгодно ли это предложение для студента? Оценить вариант решения при условии, что у студента на счете в банке имеется определенная сумма (12 тыс. грн.). Банковский процент на взнос составляет 12 % годовых.

Задание 1.19

Вы – финансовый менеджер. Вам необходимо получить кредит в банке. По какой номинальной ставке банк выдаст Вам кредит, если он рассчитывает получить 10 % реального дохода, а годовой темп инфляции 20%.
Тема: Планирование себестоимости на производстве

Задание 2.1

ГРОЗ 2 разряда имеет за месяц 23 выхода. Определить его заработную плату.

Задание 2.2

Определить заработную плату машиниста подъемной машины с окладом 850 грн, если за месяц он отработал 20 смен при 26 предусмотренных графиком выходов.

Задание 2.3

Установить расценку на монтаж узкозахватного комбайна, если норма времени на выполнение данной работы подземным электрослесарем 4 и 3 разряда  – 32 часа, а тарифная ставка соответственно – 58,98 грн и 52,44 грн при 6-ти часовой смене.

Задание 2.4
Звено из 7 человек на пласте мощностью 1,2 м за неделю добыло 1000·Nв
 т угля. Комплексная расценка – 1,8 грн/т, план выполнен на 105 %.

Состав звена: 1 МГВМ VI разряда, 4 ГРОЗ V разряда (в частности звеновой) и 2 ГРОЗ  IV разряда. Звено за неделю работало 3 раза в 3-ю смену. От ствола к рабочему месту и обратно идти 2 часа. Определить заработок каждого члена звена.

Задание 2.5
Звено из 9 человек за неделю добыло 1300·Nв т уголя. Комплексная расценка – 2,63 грн/т. План выполнен на 100 %.

Состав звена: 1 МГВМ VI разряда, 6 ГРОЗ V разряда (в частности звеновой) и 2 ГРОЗ  IV разряда.

Звено за неделю работало 2 раза в 3-ю смену. Одну смену не по своей вине (отсутствовала электроэнергия) простояли 3 часа. 

Идти от ствола к рабочему месту и обратно – 2 часа.

Определить заработок каждого члена звена.
Задание 2.6
Звено из 8 человек за неделю добыло 1150·Nв т уголя. Комплексная расценка – 2,72 грн/т. План выполнен на 98 %. 

Состав звена: МГВМ VI разряда, 4 ГРОЗ V разряда (в частности звеновой) и 2 ГРОЗ  IV разряда.  Одну смену звено работало в праздничный день. Идти от ствола к рабочему месту и обратно – 1,5 часа.

Определить заработок каждого члена звена.

Задание 2.7

Годовая добыча угля в отрасли составила 720 млн. т. Численность работников по добыче угля 870 тыс. чел., в том числе на подземных работах 810 тыс. чел.

Определить месячную производительность труда рабочих по добычи в целом по отрасли, а также при подземном и открытом способах.

Задание 2.8

На руднике годовой объем добычи руды 2,4 млн. т. Средняя оптовая цена 1 тоны 345 грн. Средняя численность рабочих 1846 чел.  Среднее количество выходов всех работающих – 41535.

Определить месячную и сменную производительность труда рабочих в натуральном и стоимостном выражении. 

Задание 2.9

Планом предусмотрено внедрение в лаву комплекса КМ-87 с суточной нагрузкой 750 т нормой выработки одного рабочего 14,6т. Фактически комплекс не был внедрен и в лаве действующая норма выработки равнялась 10,2 т. Количество рабочих дней в лаве в течение месяца -26, коэффициент списочного состава рабочих – 1,4.

Определить:

а) увеличение численности рабочих лавы из-за срыва планового срока внедрения комплекса КМ-87;

б) изменение месячной производительности труда рабочего. 

Задача 2.10

Определить месячную производительность труда, а также рассчитать трудоемкость работ на 1 тону угля, если за год добыто 120тыс. т, а численность рабочих составила 460 человек. Среднее количество выходов – 24.

Задача 2.11

Рассчитать явочную численность рабочих по участкам, если трудоемкость составляет:

1 участок – 6000 нормо-часов;

2 участок – 3550 нормо-часов;

3 участок – 4250 нормо-часов.

Процент выполнения нормы – 111%. 

Фактический фонд рабочего времени – 197 часов.

Задание 2.12

Рассчитать производительность труда рабочих по добыче угля в плановом периоде, если годовая добыча по шахте 1200 тыс. т, производительность труда в базовом периоде 60 т/мес., уменьшение численности рабочих за счет факторов роста производительности труда 40 чел.

Задание 2.19

Определить среднегодовую стоимость и структуру основных фондов по шахте согласно данным, приведенным в таблице 2.1
Таблица 2.1 – Исходные данные к задаче 2.19

	Наименование

основных фондов
	Стоимость основных фондов, тыс. грн

	
	на 1.01
текущего года
	введенных 
с 1. 05
	выведенных
с 1.09
	на конец года

	Здания
	4500 + N*
	400 + N
	300 + N
	

	Сооружения
	-
	270 + N
	-
	

	Силовые машины
	1100 + N
	290 + N
	200 + N
	

	Рабочие машины
	1900 + N
	850 + N
	-
	

	Транспортные средства
	430 + N
	90 + N
	90 + N
	

	Инструменты
	180 + N
	110 + N
	110 + N
	

	Хоз. инвентарь
	240 + N
	70 + N
	150 + N
	

	Итого
	
	
	
	


Задание 2.20
Определить годовую сумму амортизационных отчислений, коэффициенты обновления и выбытие основных фондов по данным таблицы 2.2
Таблица 2.2 – Исходные данные к заданию 2.20
	Показатель
	Значение  показателя

	Текущая стоимость основных фондов на начало года, млн. грн.
	7,4 + N

	Введено в эксплуатацию в течение года, млн. грн.
	1,8 + N

	Выбыло основных фондов в течение года, млн.грн.
	0,98 + N

	Годовая норма амортизации, %
	15

	Объем годовой добычи, млн. грн.
	18,4 + N

	Численность работников во всех сменах, чел.
	550 + N

	Коэффициент сменности 
	1,7


Задание 2.21

Рассчитать коэффициенты обновления и выбытия в целом и по каждой группе основных фондов, если известные следующие данные за отчетный год.

Таблица 2.3 – Исходные данные к задаче 2.21

	Наименование

основных фондов
	Стоимость основных фондов, 
тыс. грн

	
	на начало отчетного года
	введено в отчетном году
	введено в отчетном году
	на конец отчетного года

	Всего основных производственных фондов, в том числе:
	
	
	
	

	Здания
	2300 + N
	-
	-
	

	Сооружения
	500 + N
	30 + N
	40 + N
	

	Силовые машины
	120 + N
	120 + N
	10 + N
	

	Рабочие машины
	1720 + N
	300 + N
	80 + N
	

	Прочие производственные 
фонды
	1160 + N
	150 + N
	70 + N
	


Задание 2.22

Рассчитать показатели использования основных фондов, если известно, что стоимость основных фондов на начало года составляет 590+N тыс.грн. В феврале было введено основных фондов стоимостью 70+N тыс.грн.; в июне – 60 + N тыс. грн. было выведено.  Объем производства равен 8500 + N тыс. грн. Численность промышленно –  производственного персонала 690 чел.

Задание 2. 23

Рассчитать себестоимость 1 т угля по элементу «Материалы» при следующих условиях: добыча угля по шахте 62 тыс. т за месяц, расходы крепежных  материалов на 1000 т добычи угля 3,8 м3, стоимость 1 м3 лесных материалов 194 грн, стоимость малоценных материалов, что выданы рабочим – 9480 грн; стоимость других материалов – 13400 грн.

Задание 2.24
Определить себестоимость 1 т угля по элементу «Топливо», если предусматривается: годовая добыча – 1000 тыс. т, расходы полезного ископаемого на производственно-технические нужды – 1% от этой добычи. Расходы по всем элементам согласно плана (в частности топлива) 271000 тыс.грн.

Задание 2.25
Определить себестоимость 1 тона угля по элементу «Электроэнергия» при следующих условиях: добыча по плану 100 тыс. т за месяц, максимальная нагрузка шахты 1200 кВт, норма расходов активной электроэнергии на 1000 т – 9000 кВт-ч, расходы реактивной электроэнергии 1560 кВА. Тарифы соответственно: за 1 кВт-ч 0,25 грн, за 1кВА – 6,0128 грн.

Задание 2.26
Рассчитать себестоимость 1т угля по элементу «Вспомогательные материалы», если плановая добыча на месяц по шахте составляет 100 тыс. т, расходы леса  – 800 м3 при цене 194 грн за 1 м3. Стоимость других материалов – 1200 тыс. грн. Снос и погашение металлической крепи – 320 тис. грн. 

Задание 2.27
Определить себестоимость 1 т угля по элементу «Оплата труда», если годовой план по добыче составляет 1000 тыс. т, производительность труда рабочего по  добыче 69,2 т, а среднемесячная его оплата, учитывая премии – 43200 тыс. грн. Фонд оплаты труда другого персонала – 14100 тыс. грн. Работникам оплачено 607 тыс. грн. за отпуск при установленном резерве 2080 тыс. грн. Шахтой запланирован также резерв на выслугу лет – 980 тыс. грн.
Задание 2.28
Рассчитать снижение себестоимости товарной продукции в плановом году, если известно, что рост производительности труда одного работника 107%, рост средней заработной платы одного рабочего – 103%, снижение материальных расходов 7%. Согласно отчету о себестоимости товарной продукции удельный вес основной заработной платы 20%, материальных расходов – 40%.

Задание 2.29

Рассчитать снижение себестоимости товарной продукции в плановом году, если известно, что рост производительности труда одного работника 105%, снижение материальных расходов 8%. Согласно отчету о себестоимости товарной продукции удельный вес основной заработной платы 26%, материальных расходов – 39%. Себестоимость товарной продукции 25 тыс. грн.

Задание 2.30

Определить рентабельность производства, если предприятие реализовало продукции на сумму 160000 грн,  при этом себестоимость составляет 125600грн, а производственные фонды 630 тыс. грн.

Задание 2.31

Определить цену на уголь для шахты с объемом товарного угля 100 тыс. т, если себестоимость товарной продукции 25600 тыс. грн., балансовая прибыль – 11800 тыс. грн., убытки от реализации угля трудящимся шахты 250 тыс. грн., пенсионерам – 761 тыс. грн.
Задание 2.32

Цена 1 т угля марки АРШ по прейскуранту 340 грн при норме зольности 29,7% и норме влажности 6,5%. Зольность угля по техническим условиям шахты 24%, а влажность 8%. Установить цену с учетом качества.
Задание 2.33
Рассчитать участковую себестоимость 1 т угля по экономическим элементам расходов. Определить структуру себестоимости 1 т угля и проанализировать ее. Разработать основные мероприятия по снижению себестоимости угля.  Исходные данные приведены в таблице 2.4.

Таблица 2.4 – Исходные данные к заданию 2.33
	Показатели
	Варианты

	
	1,9,

17
	2,10,
18
	3,11,
19
	4,12,
20
	5,13,

21
	6,14,
22
	7,15,
23
	8,16,
24

	Месячная добыча угля, тыс. т
	29,96
	27,75
	26,5
	27,8
	29,9
	30,5
	30,4
	29,75

	Месячный фонд оплаты труда, тыс.грн.
	66,05
	64,6
	54,8
	69,95
	55,4
	67,09
	68,7
	46,95

	Стоимость использованных материалов, тыс. грн.
	21,28
	21,03
	19,6
	21,42
	21,22
	21,2
	22,1
	21,7

	Заявленная мощность, кВА
	370
	350
	320
	380
	358
	398
	321
	312

	Норма затрат электроэнергии, кВт.ч/т
	17
	19
	18
	16
	18
	17
	18
	19

	Балансовая стоимость основных фондов на участке, тыс. грн
	1907
	1970
	2205
	1924
	1820
	1762
	1945
	1790

	Среднегодовая норма амортизационных отчислений на полное восстановление, %
	15


При расчетах использовать тариф за 1кВА – 6,0128 грн. за год.

Задание 2.34
Определить цену на уголь для шахты с объемом товарного угля 100 тыс. т, если себестоимость товарной продукции 25600 тыс. грн., балансовая прибыль – 11800 тыс. грн., убытки от реализации угля трудящимся шахты 250 тыс. грн., пенсионерам – 761 тыс. грн..

Задание 2.35
Цена 1 т угля марки АРШ по прейскуранту 340 грн при норме зольности 29,7% и норме влажности 6,5%. Зольность угля по техническим условиям шахты 24%, а влажность 8%. Установить цену с учетом качества.

Задание 2.36
На основе данных, что приведены в таблице 2.5, определить производственную себестоимость 1 т угля в отчетном году. Сделайте экономический анализ себестоимости в связи с изменением объема производства и роста производительности труда.

Таблица 2.5 – Исходные данные к заданию 2.34

	Показатели
	Варианты

	
	1,9,

17
	2,10,

18
	3,11,

19
	4,12,

20
	5,13,

21
	6,14,

22
	7,15,

23
	8,16,

24

	Объем добычи в базовом периоде тыс. т
	650
	740
	830
	670
	760
	880
	920
	940

	Объем добычи угля в отчетном периоде вырос на …тыс. т
	72
	84
	99
	75
	70
	115
	120
	150

	Себестоимость угля 1 т угля в базовом году, грн
	120
	222
	124
	225
	126
	229
	129
	221

	В т. ч условно-постоянные затраты, грн
	66,5
	116,7
	76,2
	127,3
	55,1
	135,6
	64,5
	115,7

	Производительность труда в отчетном периоде выросла на ….%
	8
	7
	8
	9
	10
	5
	4
	11

	Средняя заработная плата одного рабочего в отчетном году увеличилась на …%.
	1
	2
	3
	12
	5
	4
	3
	8


Задание 2.37
Добыча по шахте составляет 800 тыс. т в год. Себестоимость 1 т угля составляет 120 грн., в частности условно – постоянные расходы 68,2 грн. После реконструкции шахты добыча угля вырастет до 900 тыс. т. Определите себестоимость 1 т угля после реконструкции и снижения ее за счет роста объема  производства.

Тема: Реформирование ценообразования и взаимоотношений в строительстве

Задание 3.1

Составить ведомость ресурсов на вид работ согласно своего варианта. 

Таблица 3.1 – Исходные данные к заданию 3.1
	№ варианта
	№ таблицы в 35 томе ДБН
	Длина выработки, м
	Площадь поперечного сечения выработки, м2
	Крепость 
пород (угля)
	Толщина крепи, мм
	Количество рам, 
стоек, балок, лунок
	Длина балок, 
распорок, м
	Диаметр стоек, 
распорок, см

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1
	369
	1300
	15,6
	-
	630
	-
	-
	-

	2
	371
	900
	18,6
	-
	380
	-
	-
	-

	3
	386
	1540
	26,6
	-
	470
	-
	-
	-

	4
	407
	940
	-
	-
	-
	-
	5,5 (18М)
	-

	5
	415
	
	
	
	
	
	1,25м
	14

	6
	433
	500
	11,2
	-
	300
	-
	-
	-

	7
	448
	350
	16,4
	-
	-
	-
	-
	-

	8
	508
	1100
	9,8
	-
	-
	-
	-
	-

	9
	535
	600
	-
	10
	-
	-
	1,8
	-

	10
	547
	1900
	-
	17
	-
	-
	2,2
	-

	11
	612
	630
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	12
	110
	1400
	11,2
	6
	-
	-
	-
	-

	13
	110
	1250
	16,4
	9
	-
	-
	-
	-

	14
	91
	1050
	10,6
	-
	-
	-
	-
	-

	15
	91
	900
	11,2
	-
	-
	-
	-
	-

	16
	120
	450
	11,2
	-
	-
	-
	-
	-

	17
	60
	490
	9,6
	-
	-
	-
	-
	-

	18
	427
	600
	-
	-
	-
	-
	1,0
	14

	19
	433
	840
	16,4
	-
	270
	-
	-
	-

	20
	434
	620
	15,6
	-
	320
	-
	-
	-

	21
	443
	730
	16,4
	-
	240
	-
	-
	-

	22
	442
	-
	8,5
	-
	-
	1400
	-
	-

	23
	472
	-
	12,4
	-
	-
	730
	-
	-

	24
	456
	1000
	12,4
	1,5
	-
	-
	-
	-

	25
	555
	-
	-
	8
	-
	500
	-
	-


Задание 3.2

На основании составленной ведомости ресурсов рассчитать накладные расходы.

Задание 3.3

Согласно заданий 3.1 и 3.2 заполнить локальную смету.

Задание 3.4

Составить локальную смету на приобретение оборудования (исходные данные в таблице 3.2).
Таблица 3.2 – Исходные данные к заданию 3.4

	Показатели
	Варианты

	
	1-5
	6-10
	11-15
	16-20
	21-25

	Наименование оборудования
	Мехкомплекс КД-90
	Угольный комбайн К-103
	Породопогрузочная машина 2ПНБ-2Б
	Мех. комплекс К103
	Угольный комбайн

РКУ-10

	Количество единиц оборудования
	250 – N

	1
	1
	300∙N
	2

	Цена единицы оборудования, тыс. грн
	67,8
	1200
	980
	45,8
	1450
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Приложение А
Расчет себестоимости проведения 1 погонного метра подготовительной выработки
Стоимость проведения одного погонного метра выработки следует рассчитывать по следующим элементам затрат:

– вспомогательные материалы;

– электроэнергия;

– расходы на оплату труда;

– отчисления на социальное страхование;

– амортизация основных фондов участка.

1. Расчет затрат по вспомогательным материалам
При проведении выработки используются такие вспомогательные материалы: ж/д рельсы; деревянные шпалы; ж/б затяжка; коронки для перфоратора ПП-3 диаметром 42 мм; аммонит АП-5ГИВ; электродетонаторы. Рассчитаем стоимость вспомогательных материалов.
Стоимость рельсов:
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где Vмес – месячное подвигание подготовительного забоя, м/мес;

ппут –  количество рельсовых путей в выработке;

р – вес 1 погонного метра рельса, т;

Цр – цена 1 т рельсов, грн.
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Стоимость деревянных шпал:
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где Цл – цена за 1 м3 леса, грн;

Q – объем одной шпалы, м3;

lшп – расстояние между шпалами, м.
Объем одной шпалы составляет:

Q =  1,1м х 0,15м х 0,04м =  0,0066 м3.
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Стоимость ж/б затяжки:
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где Р – периметр выработки, м;

lзат – длина затяжки, м;

а – ширина затяжки, м;

Цз – цена затяжки, грн.
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Стоимость коронок для перфоратора диаметром 42 мм:
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где Нрез – норма расхода резцов на проведение 1 м выработки, шт;

Цк – цена за одну коронку, грн.
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Стоимость взрывчатого вещества (АП-5ГИВ).

На проведение 1 метра выработки необходимо 39,15 кг аммонита, значит, на проведение 150 м требуется 5872,5 кг взрывчатого вещества.
Звв = 5872,5·4,05 = 23783,63 грн.
Стоимость электродетонаторов.

Требуется провести 53 шпура на 1 заходку (2 метра). Тогда на 150 м выработки расходуется  3975 ЭДКЗ. Цена 1 ЭДКЗ – 1,77 грн.

Итого стоимость электродетонаторов:

ЗЭДКЗ = 3975 · 1,77 = 7035,75 грн.
Расчет затрат по материалам «Расходы будущих периодов» приведен в таблице 1.
Таблица 1 – Расчет стоимости материальных затрат через счет «Расходы будущих периодов»
	Наименование материалов
	Ед изм
	Цена единицы, грн
	Кол-во единиц
	Стоимость материалов, грн
	Стоимость материалов с учетом транспортных расходов (5%), грн
	Срок погашения стоимости материалов, грн
	Сумма погашения стоимости материалов в месяц, грн

	Металлическая крепь КМП-А3 из СВП-22
	шт
	1852
	187,5
	347250
	364612,5
	48
	7596,03

	Трубы вентиляционные
	м
	34,8
	150
	5220
	5481
	8
	685,13

	Трубы металлические
	м
	35,48
	150
	5322
	5588,1
	12
	465,7

	Кабель гибкий
	м
	71,7
	150
	10755
	11292,75
	12
	941,06

	Цепь
	шт
	3
	6000
	18000
	18900
	6
	3150

	Рештаки
	шт
	577
	85
	49045
	51497,25
	12
	4291,44

	ИТОГО
	
	
	
	
	
	
	17129,4


Таблица 2 – Стоимости вспомогательных материалов

	Наименование материалов
	Месячные затраты, грн

	Рельсы
	5927,04

	Шпалы
	239,4

	Затяжка
	302466,15

	Коронки
	19872

	ВВ
	23783,63

	Электродетонаторы
	7035,75

	Смазочные материалы
	5224

	Запасные части
	31065

	Итого стоимость рассчитанных материалов
	395612,97

	Прочие материалы (15% от предыдущих)
	59341,95

	Материалы группы «Расходы будущих периодов»
	17129,4

	Износ МБП
	1580

	Итого стоимость вспомогательных материалов
	473664,32


2. Расчет месячных затрат на электроэнергию

Затраты на электроэнергию рассчитываются на основании объема энергии, потребляемой участком за месяц.

Таблица 3 – Расчет потребляемой участком электроэнергии
	Наименование токоприемников
	Установленная мощность электродвигателей, кВт
	Количество двигателей в токоприемнике, шт
	Общая установленная мощность двигателей, кВт

	2ПНБ-2Б
	78
	1
	78

	СР-70
	55
	2
	110

	ВГЭ-8
	55
	1
	55

	Станция орошения ЦНС13
	37
	1
	37

	Насос
	25
	1
	25

	ИТОГО
	
	
	305


Месячные затраты по потребляемой электроэнергии следует рассчитывать по формуле:
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где 1,1 – коэффициент, учитывающий увеличение затрат по электроэнергии с учетом работы забоя в ремонтно-подготовительную смену;

Р – общая установленная мощность электродвигателей токоприемников на участке, кВт;

К – коэффициент, учитывающий недогруз и недновременность работы токоприемников;

Т – длительность смены, ч;

п – количество смен по проведению;

N – количество дней работы забоя в месяц;

В – тариф за 1 кВт-ч потребляемой электроэнергии, грн;

0,95 – кпд сети.
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3.  Расчет месячных расходов на оплату труда

Месячный фонд заработной платы подготовительного участка складывается из заработной платы рабочих, руководителей и специалистов участка.

В фонд заработной платы рабочих включается прямая заработная плата, рассчитанная по сдельным расценкам и тарифным ставкам, премия за выполнение плана проведения выработки на 100%, доплата за работу в ночное время, за нормативное время передвижения от ствола к рабочему месту и обратно, за руководство бригадой (звеном).

Таблица 4 – Расчет доплат за работу в ночное время
	Профессии рабочих, должности руководителей и специалистов участка
	Тарифная ставка часовая, грн
	Доплата за час ночного  времени (40% от часовой ставки)
	Явочная численность в 3 и 4 смену, чел
	Кол-во 
ночных часов, отработанных работниками участка
	Итого доплаты за работу 
в ночное время

	
	
	
	
	в сутки
	в месяц
	

	МГВМ
	13,10
	5,24
	2
	8
	200
	1048

	Проходчики
	11,25
	4,50
	8
	32
	800
	3601,1

	Электрослесари
	9,83
	3,93
	2
	8
	200
	786,4

	Машинисты подземных установок
	11,25
	4,50
	4
	16
	400
	1800,5

	Горнорабочие
	8,74
	3,50
	4
	16
	400
	1398,4

	Итого рабочим
	8634,4

	Начальник  участка
	10,47
	4,19
	-
	-
	-
	-

	Зам начальника участка
	9,53
	3,81
	1
	4
	100
	381,33

	Помощник начальника участка
	8,00
	3,20
	1
	4
	100
	320

	Механик участка
	9,53
	3,81
	1
	4
	100
	381,33

	Горные мастера
	8,00
	3,20
	2
	8
	200
	640

	Итого руководителям и специалистам участка
	1722,7

	Всего
	
	
	
	
	
	10357


Расчет доплат за нормативное время передвижения производится в размере 7,23 грн (2007 год) за каждый час передвижения.

Таблица 5  – Расчет доплат за нормативное время передвижения

	Профессии рабочих, 
должности руководителей 
и специалистов участка
	Оплата 1 часа передвижения, грн
	Нормативное время передвижения, час
	Явочная численость
	Кол-во дней работы участка, количество спусков в шахту
	Доплата, гн

	МГВМ
	7,23
	3
	4
	25
	2169

	Проходчики
	
	
	16
	
	8676

	Электрослесари
	
	
	7
	
	3795,75

	Машинисты подземных установок
	
	
	8
	
	4338

	Горнорабочие
	
	
	8
	
	4338

	Итого рабочим
	23316,8

	Начальник участка
	7,23
	3
	1
	25
	542,25

	Зам начальника участка
	
	
	1
	
	542,25

	Помощник начальника участка
	
	
	1
	
	542,25

	Механик участка
	
	
	1
	
	542,25

	Горные мастера
	
	
	4
	
	2169

	Итого руководителям и специалистам участка
	4338

	Всего
	27654,8


Сумма доплат за руководство бригадой рассчитывается исходя из тарифного заработка бригадира и установленного размера доплат по формуле:
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где Т – дневная тарифная ставка проходчиков, грн;

Nвых – плановое количество выходов в месяц бригадира проходчиков (22);

Д – размер доплат за руководство бригадой (15%).
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Доплата за руководство звеном составляет 50% от доплаты за руководство бригадой, при этом численность звена не должна быть менее 5 человек.

Согласно расчетам, численность звена составляет 4 человека, значит, звеньевые не имеют право на доплату за руководство звеном.

Фонд прямой заработной платы сдельно оплачиваемых рабочих рассчитываем по формуле:

Ф = Рк ·V мес, грн.,


(7)
где Рк – комплексная расценка, грн (338,75 грн).
Таблица 6 – Месячный фонд заработной платы рабочих участка

	Профессиирабочих
	Общее количество выходов  в месяц
	Тарифная ставка дневная, комплексная расценка,  грн
	Фонд прямой заработной  платы рабочих участка, грн
	Доплаты за работу в

ночное  время, грн
	Премия
	Доплаты за нормативное время передвижения от ствола к  рабочему месту и обратно, грн
	Доплаты за руководство  бригадой
	Итого заработная плата за месяц, грн

	
	
	
	
	
	%
	грн
	
	
	

	Проходчики
	400
	338,75
	135500
	
	40
	54200
	
	
	

	Электрослесари
	175
	58,98
	10322
	
	20
	2064,3
	
	
	

	Машинист 

Подземных

установок
	200
	67,52
	13504
	
	30
	4051,2
	
	
	

	Горнорабочие
	200
	52,44
	10488
	
	20
	2097,6
	
	
	

	Итого 

рабочим
	
	
	169814
	8634,4
	
	62413,1
	23317
	222,82
	264404,32


В состав месячного фонда заработной платы руководителей и специалистов участка входит прямой заработок, рассчитанный по должностным окладам, доплаты за работу в ночное время, нормативное время передвижения от ствола к рабочему месту работы и обратно, газовая надбавка.

Таблица 7– Расчет месячного фонда заработной платы руководителей и специалистов участка

	Должности
	Должностные оклады
	Численность по списку, чел
	Фонд прямой
 заработной платы, грн
	Доплаты за работу в ночное время
	Доплаты за нормативное время передвижения, грн
	Газовая надбавка (10%), грн
	Итого зарплата, грн

	Начальник участка
	1570
	1
	1570
	
	
	157
	

	Зам начальника участка
	1430
	1
	1430
	
	
	143
	

	Помощник начальника участка
	1200
	1
	1200
	
	
	120
	

	Механик участка
	1430
	1
	1430
	
	
	143
	

	Горные мастера
	1200
	5
	6000
	
	
	120
	

	Итого
	
	
	11630
	1722,67
	4338
	683
	18374


Общий месячный фонд заработной платы рабочих, руководителей и специалистов участка составит:
Ф = Фраб + Фрук + Рн, грн.,


(8)

где Рн – расходы непредвиденные, планируемые в составе фонда заработной платы рабочих участка в размере 1% от прямой заработной платы рабочих участка, грн

Ф = 264401,32·1,01+18374=285419,33 грн.
5. Расчет отчислений на социальное страхование

Отчисления на обязательное социальное страхование определяются исходя из норм отчислений  и фонда заработной платы.

Суммы отчислений в фонд обязательного государственного социального страхования  включают:

– сбор в Пенсионный фонд (статья 92 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 33,2%;

– сбор в Фонд страхования в связи  с временной потерей трудоспособности (пункт 1 статьи 93 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 1,5%;

– сбор в Фонд страхования на случай безработицы (пункт 2 статьи 93 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) – 1,3%;

– сбор в Фонд страхования от несчастного случая на производстве (статья 91 Закона Украины «О Государственном бюджете Украины на 2007 год» от 19.12.2006 г № 489V) для угольных предприятий – 13,6%. Ставка сбора по данному виду страхования зависит от профессионального риска производства.

Итого общий процент отчислений равен 49,6%.

С = 0,496 · 285419,33 = 141567,98 грн.
6. Расчет амортизационных отчислений

При расчете амортизационных отчислений следует учесть балансовую стоимость основных фондов участка.
Таблица 8 – Расчет балансовой стоимости основных фондов участка

	Наименование 
токоприемников
	Цена за  объект,  тыс. грн
	Количество объектов, шт
	Балансовая стоимость  объектов,  тыс. грн

	2ПНБ-2Б
	310
	1
	310

	СР-70
	144
	1
	144

	ВМП
	6,3
	1
	6,3

	Станция орошения
	29,57
	12
	35,49

	ПП53
	1,9
	1
	1,9

	Насос
	6,27
	2
	12,54

	ИТОГО
	
	
	510,23


Сумму амортизационных отчислений следует рассчитать по формуле:
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где Б – балансовая стоимость основных фондов участка, тыс. грн;

Н – месячная норма амортизации, %.
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7. Расчет стоимости проведения 1 погонного метра выработки

Таблица 9 – Расчет стоимости проведения 1 погонного метра выработки

	Элементы стоимости
	Затраты по элементам, грн
	Стоимость проведения 1 п м, грн

	Материальные затраты, всего
	498684,82
	3324,57

	в том числе
	
	

	вспомогательные материалы
	473664,32
	3157,76

	электроэнергия
	25020,5
	166,80

	Расходы на оплату труда
	285419,33
	1902,80

	Отчисления на социальное страхование
	141567,98
	943,79

	Амортизация основных фондов
	10200
	68,00

	Итого
	935872,13
	6239,15


Стоимость проведения одного метра выработки составляет 6239,15 грн.
Приложение Б
Расчет себестоимости 1 т угля на добычном участке
Себестоимость 1 тонны угля на добычном участке следует рассчитывать по следующим элементам затрат:

– вспомогательные материалы;

– электроэнергия;

– расходы на оплату труда;

– отчисления на социальное страхование;

– амортизация основных фондов участка.

1. Расчет затрат по вспомогательным материалам

1. Расчет затрат по вспомогательным материалам

Рассчитаем стоимость материалов для проектируемой лавы.

Таблица 10 – Расчет стоимости материалов для проектируемой лавы

	Наименование материала
	Ед. изм.
	Норма

затрат на цикл
	Затраты материала в месяц
	Цена за единицу, грн
	Сумма затрат в месяц, грн

	Лесные материалы
	м3
	0,58
	65,25
	161,17
	10516,34

	Масло І-40
	т
	 
	0,9
	1340
	1206

	Зубки 3Р4,80
	шт.
	52,3
	1308
	21,29
	27847,32

	Плиты БЖБТ
	шт.
	24
	3000
	22,1
	66300

	Неучтенные материалы
	10%
	
	
	
	10586,97

	Итого
	
	
	
	
	116456,6


Таблица 11 – Расчет стоимости материалов через сет «расходы будущих периодов»

	Наименование 

материала
	Ед. изм.
	Цена единицы, грн.
	Количество единиц
	Стоимость материалов, грн.
	Стоимость материалов с учетом транспортных расходов (5%), грн.
	Срок погашения стоимости материалов, грн.
	Сумма погашения стоимости материалов в месяц, грн.

	Кабель гибкий
	м
	36,55
	40
	1462
	1535,1
	12
	127,93

	Цепь
	шт
	344,88
	18
	6207,84
	6518,23
	6
	1086,37

	Рештак
	шт
	2192,6
	20
	43852
	46044,6
	12
	3837,05

	Итого
	
	
	
	
	
	
	5051,35


Итого материалов:
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2. Расчет затрат на электроэнергию

В таблице 12 вычислим общую установленную мощность двигателей оборудования, находящегося на добычном участке.

По формуле рассчитаем стоимость электроэнергии, потребляемой участком за месяц:
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(10)
где 1,1 – коэффициент, учитывающий увеличение затрат по электроэнергии с учетом работы забоя в ремонтно-подготовительную смену;

Р – общая установленная мощность электродвигателей токоприемников на участке, кВт;

К – коэффициент, учитывающий недогруз и недновременность работы токоприемников;

Т – длительность смены;

п – количество смен по проведению;

N – количество дней работы забоя в месяц;

В – тариф за 1 кВт-ч потребляемой электроэнергии, грн;

0,95 – кпд сети.
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Таблица 12 – Расчет потребляемой добычным участком электроэнергии

	Наименование токоприемников
	Установленная мощность электродвигателей, кВт
	Количество двигателей в токоприемнике, шт
	Общая установленная мощность двигателей, кВт

	Комбайн К103
	90
	2
	180

	Конвейер СПЦ163
	110
	2
	220

	Мех. Крепь КД90
	
	
	807

	Маслостанция СНТ32
	45
	1
	45

	АВ-400Р
	30
	1
	30

	АФ3-3
	35
	1
	35

	ИТОГО
	
	
	1317


3.  Расчет месячных расходов на оплату труда

Месячный фонд заработной платы подготовительного участка складывается из заработной платы рабочих, руководителей и специалистов участка.

В фонд заработной платы рабочих включается прямая заработная плата, рассчитанная по сдельным расценкам и тарифным ставкам, премия за выполнение плана проведения выработки на 100%, доплата за работу в ночное время, за нормативное время передвижения от ствола к рабочему месту и обратно, за руководство бригадой (звеном).

Таблица  13 – Расчет фонда оплаты труда добычного участка

	Наименование работ (профессий)
	Штат работников
	Месячный объем работ или число выходов
	Расценка комплексная или тарифная ставка, грн
	Месячный фонд оплаты труда, грн

	
	явочный
	списочный
	
	
	прямая
	премия
	ночные
	за передвижение к рабочему месту и обратно
	Бригадирские

и звеньевые
	Всего

	Выемка угля
	21
	38
	22500
	1,63
	36675,00
	51345,00
	6449,60
	7591,50
	259,95
	102321,05

	Ремонтно-подготовительные работы
	6
	11
	22 
	67,52
	16221,00
	22709,41
	0
	2169,00
	51,99
	41151,40

	Обслуживание оборудования)
	3
	5
	22 
	67,52
	8110,50
	10543,65
	0
	1084,50
	
	19738,66

	Дежурные электрослесари
	3
	5
	22 
	58,98
	7084,68
	8501,61
	786,40
	1084,50
	
	17457,19

	МПУ
	4
	7
	22 
	47,58
	7620,41
	9144,50
	634,40
	1446,00
	
	18845,31

	Итого рабочих
	37
	67
	
	
	75711,60
	102244,2
	7870,40
	13375,50
	311,94
	199513,6

	Начальник участка
	1
	1
	
	1400
	1400
	560
	0
	361,5
	
	2321,5

	Заместитель начальника участка
	1
	1
	
	1255
	1255
	502
	83,67
	361,5
	
	2202,17

	Помощник начальника участка
	1
	1
	
	1140
	1140
	456
	76,00
	361,5
	
	2033,5

	Механик участка
	1
	1
	
	1225
	1225
	490
	81,67
	361,5
	
	2158,16

	Горный мастер
	4
	6
	
	1140
	6840
	2736
	690,91
	1446
	
	11712,91

	Всего ИТР
	8
	10
	
	
	11860
	4744
	932,24
	2892
	
	20428,24

	Всего по участку
	45
	77
	
	
	87571,60
	106988,17
	8802,64
	16267,50
	311,94
	219941,85


4. Расчет отчислений на социальное страхование

Отчисления на социальное страхование составляют 49,6% от фонда заработной платы:
С = 219941,85 · 0,496 = 109091,16 грн.
5. Расчет амортизационных отчислений

Амортизация машин  и оборудования определяется по нормам амортизации и исходя из балансовой стоимости оборудования.

Таблица 14– Расчет амортизации по добычному участку
	Оборудование
	Количество единиц
	Балансовая стоимость, грн
	Годовая норма амортизации, %
	Месячная сумма отчислений, грн

	Комбайн К103
	1
	1730750
	24
	34615

	Конвейер СПЦ163
	1
	220800
	
	4416

	Мех. крепь КД90
	1
	13008800
	
	260176

	Маслостанция СНТ32
	1
	17700
	
	354

	АВ-400Р
	1
	2600
	
	52

	АФ3-3
	1
	762
	
	15,24

	Итого
	
	
	
	299628,2


6. Расчет участковой себестоимости 1 т угля

Расчет себестоимости 1 т угля по добычному участку следует проводить в таблице 15.

Таблица 15 – Расчет себестоимости 1 т угля по участку

	Элемент затрат
	Сумма затрат в месяц, грн
	Добыча угля за месяц, т
	Себестоимость 1 тонны угля, грн
	В % к итогу

	Оплата труда
	219941,85
	22500
	9,78
	24,61%

	Отчисления на социальное страхование
	109091,16
	
	4,85
	12,21%

	Материалы, всего
	264997,87
	
	11,78
	29,65%

	- вспомогательные
	121507,95
	
	5,40
	13,60%

	- электроэнергия
	143489,92
	
	6,38
	16,09%

	Амортизация
	299628,2
	
	13,32
	33,53%

	Итого
	893659,1
	
	39,72
	100,00%


Участковая себестоимость 1 тонны угля составляет 39,72 грн. 
Приложение В
Расчет шахтной себестоимости 1 т угля пофакторным методом
Таблица 15 – Расчет затрат по шахте пофакторным методом 

	Элементы затрат
	Затраты, тыс. грн

	
	фактические
	по участкам
	проектные

	
	
	вводимым по проекту
	выводимым
	

	
	на 1 т угля
	на весь объем

добычи
	очистной 
забой
	подготов. 
забой
	ВШТ
	очистной
 забой
	подготов.
 забой
	ВШТ
	на 1 т угля
	на весь объем добычи

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Материальные затраты
	51,41
	46269,79
	5029,68
	5984,16
	15560,00
	4375,25
	6223,44
	11670,00
	42,15
	50574,94

	вспомогательные материалы
	13,87
	12483,00
	3307,80
	5683,92
	2837,17
	2850,15
	5982,14
	2127,88
	11,13
	13351,72

	электроэнергия
	9,70
	8729,79
	1721,88
	300,24
	12722,83
	1525,10
	241,30
	9542,12
	10,14
	12166,22

	услуги производственного характера*
	26,66
	23994,00
	
	
	
	
	
	
	20,00
	23994,00


	Продолжение табл. 15

	топливо*
	4,07
	3663,00
	
	
	
	
	
	
	3,05
	3663,00

	прочие затраты*
	6,00
	5400,00
	
	
	
	
	
	
	4,50
	5400,00

	Заработная плата
	72,66
	65393,00
	2639,28
	1372,20
	18985,47
	3780,82
	1940,56
	14239,10
	57,02
	68429,47

	Отчисления на социальное страхование
	36,91
	33219,64
	1309,08
	680,64
	9416,79
	1875,29
	962,52
	7062,60
	28,94
	34725,75

	Амортизация
	15,95
	14353,00
	2254,56
	76,56
	7714,92
	3541,10
	54,23
	5786,19
	12,51
	15017,52

	Производственная себестоимость
	185,82
	167235,43
	
	
	
	
	
	
	147,29
	176747,68

	Административные расходы*
	9,70
	8730,00
	
	
	
	
	
	
	7,28
	8730,00

	Затраты на сбыт**
	4,60
	4140,00
	
	
	
	
	
	
	4,60
	5520,00

	Полная себестоимость
	200,12
	218375,23
	
	
	
	
	
	
	159,16
	190997,68


* - данные затраты следует принять на базовом уровне для всего объема добычи;

** - затраты принять на базовом уровне на 1 тонну угля
Приложение Г
Составление ведомости ресурсов
Требуется составить ведомость ресурсов на прохождение вертикального ствола длиной 200 м и диаметром 4 м с применением предохранительных взрывчатых веществ.

В таблице 4 (ДБН 35 том 2 часть) дан измеритель на 100 м3 в проходке по наружному очертанию конструкций крепей. Объем выработки (ствола) равен произведению его площади поперечного сечения и длины:
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Нормативы следует увеличивать в 25,2 раза.

Таблица 16 – Ведомость ресурсов на прохождение вертикального ствола (составлена в текущих ценах по состоянию на 19 июня 2007 года)

	Шифр 

ресурса
	Наименование

ресурса
	Ед. изм.
	Норма на

100 м3
	Норма на весь

объем работ
	Цена за единицу ресурса, грн
	Стоимость ресурса

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	
	Трудозатраты
	чел-ч
	586.45
	14778.54
	
	

	
	Трудозатраты рабочих

на поверхности
	
	
	
	
	

	
	2 разряд
	чел-ч
	5.17
	130.28
	7.93
	1033.15

	
	4 разряд
	чел-ч
	18.86
	475.27
	9.83
	4671.92

	
	5 разряд
	чел-ч
	6.39
	161.03
	11.25
	1812.10

	
	Трудозатраты

подземных рабочих
	
	
	
	
	

	
	6 разряд
	чел-ч
	556.03
	14011.9
	13.1
	183556.6

	
	Итого сметной

трудоемкости
	чел-ч
	
	14778.5
	
	

	
	Средний разряд работ
	
	
	5
	
	

	
	Итого заработной платы
	грн
	
	
	
	191073.8

	Продолжение таблицы 16

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	
	Машины и механизмы
	
	
	
	
	

	226-1105
	перфораторы 

переносные
	маш-ч
	369
	9298.8
	2.7
	25106.76

	226-1602
	грузчики грейферные с пневматической лебедкой при конечной глубине ствола до 300 м
	маш-ч
	71.5
	1801.8
	27.3
	49189.14

	226-3402
	вагонетки шахтные 2.5 м3
	маш-ч
	2.65
	66.78
	0.56
	37.40

	270-0216
	станок для заточки бурового инструмента
	маш-ч
	8.52
	214.704
	1.8
	386.47

	
	электроэнергия
	кВт-ч
	3.41
	85.93
	0.25
	21.23

	
	сжатый воздух
	м3
	861
	21697.2
	0.06
	1301.83

	
	Итого стоимость машин и механизмов
	
	
	
	
	76042.82

	
	Материалы
	
	
	
	
	

	1112-0004
	аммонит скальный N1 в прессованных патронах
	т
	0.36
	9.072
	15328.4
	139059.34

	142-10-0002
	вода
	м3
	10.1
	254.52
	3.64
	926.45

	142-10-0001
	глина обыкновенная
	м3
	0.16
	4.032
	70.55
	284.46

	152-0001
	кабель силовой шахтный марки КГШЭ числом жил и сечением 3х4+1х2.5 мм2
	км
	0.003
	0.07
	111.15
	8.40

	119-0047
	коронки перфораторные типа КДП-43-25
	шт
	31.2
	786.24
	98.48
	77428.92

	1424-10634
	песок для строительных работ
	м3
	0.05
	1.26
	62.52
	78.78

	1112-0015
	провод для взрывных работ марки ВП
	км
	0.08
	2.02
	109.21
	220.17

	1112-0017
	провод антенный МА сечением 2.5 мм
	км
	0.03
	0.76
	115.6
	87.39

	119-0390
	стальбуровая пустотелая марки 55 С2, шестигранная
	кг
	30.7
	773.64
	5
	3868.20

	1112-0025
	ЭДКЗ
	1000 шт
	0.12
	3.02
	3016.18
	9120.93

	
	Итого материалов
	
	
	
	
	231083.03

	
	Всего по ведомости
	
	
	
	
	498199.65


Приложение Д
Составление локальной сметы
Согласно ведомости ресурсов (см. приложение В) определим сумму накладных расходов.
Заработная плата руководящего состава определяется путем умножения трудоемкости работ, учитываемой в прямых затратах на коэффициент перехода к трудоемкости, учитываемой в накладных расходах.

Тр н.р. = 14778.54 · 0,6 = 8867 чел-ч.

ЗПн.р = 8867· 
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Отчисления на социальное страхование составляют 49,6% от прямой заработной платы и заработной платы, учитываемой в накладных расходах.

С = (191073.80 + 99783) · 0,496 = 144264,97 грн.
Прочие затраты:
Пр = 14778,54 · 0,69 = 10197,19 грн.
Итого по смете с накладными расходами: 752444,81 грн.
Локальная смета № 1
на проведение вертикального ствола

Сметная стоимость – 752444,81грн
в том числе:

Горнопроходческих работ – 498199.65 грн
Сметная трудоемкость – 14778.54 чел-ч

Сметная заработная плата – 290856,8 грн

Средний разряд работ – 5

	Наименование работ

и затрат.
	Объем работ, м3
	Стоимость

единицы, грн
	Общая стоимость, грн
	Затраты труда рабочих, чел/ч  не занятых на обслуживании машин

	
	
	Всего
зар.платы
	Экспл.машин
в т.ч. зарплаты
	всего
	зарплаты
	Экспл.машин

в т.ч. зарплаты
	занятых на обслуживании 

машин

	
	
	
	
	
	
	
	на  единицу
	всего

	Проведение 

вертикального 

ствола
	2520 
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Итого затраты по смете: 752444,81грн.
Прямые затраты горнопроходческих работ - 498199.65 грн.
Общепроизводственные расходы 254245,16 грн.
Приложение Е
Локальная смета на приобретение оборудования
Локальная смета № 2

на приобретение угольного комбайна КА - 90

Сметная стоимость  437 500 грн
Составлена в текущих ценах по состоянию на 19 мая 2007 года.

	Шифр и номер позиции

норматива
	Наименование и характеристика оборудования, единица измерения 
и масса единицы оборудования
	Количество
	Стоимость

единицы, грн
	Общая

стоимость, грн

	
	Угольный узкозахватный комбайн КА – 90, масса 12580 кг
	1
	175000
	175000


Итого 175 000 грн

Дополнительные затраты, связанные с транспортировкой,

тарой и упаковкой, заготовительно-складскими расходами,

а также на комплектацию и запчасти


262 500 грн

Всего по смете 437 500 грн
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